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Editorial “The people
behind story”

Camara de Industrias y Produccion de Santo Domingo
Consejo Ejecutivo

i Directorio CIPSD
Santo Domingo

de los Tsdchilas, el Presidente CIPSD
Hub Logistico del Marcela Garcia Sanchez /@marcelagarcia_90

Ecuador Direccidn de Innovacién, Investigacién e Industria.
Jorge Villacis Valarezo /@jvillacis2016

En la primera edicion de nuestra revista, nos complace
presentar un panorama claro y preciso del sector Director Comercial y Promocion

empresarial e industrial de la provincia de Santo Francisco Aldean Jaramillo /@francisco_aldean
Domingo de los Tsachilas. Nuestra regién constituye un
lugar de oportunidades, con un potencial productivo y

. : ) ) Consejo Editorial
logistico que la convierte en un destino atractivo para

inversionistas y empresarios. Director General / Arte
Desde nuestra funcion, hemos identificado una falta Gustavo Sanchez Cando /@sanchezcgus
de informacidn certera acerca de la parte productiva
de la provincia, lo que ha generado una brecha en la Editora General
toma de decisiones informadas. Es por eso que, a través Mirian Trivifio Valencia /@miriantrivinov
de esta revista, nos comprometemos a proporcionar L
informacién util y veridica del sector empresarial e Redacglon
@vJulio24

industrial de Santo Domingo de los Tsachilas.

Nuestros altos promedios de produccién hacen de la Disefio y diagramacion

region un area unica y especializada para la produccion Agencia de Publicidad y Comunicacién GS360
agricola 'y ganadera, demostrando estandares @agenciags360.ec
internacionales proyectados para la exportacion. La Luis Anchundia Macias /@edumaciasa
provincia es lider en la producciéon de cacao, pifa, Gustavo Sanchez Cando /@sanchezcgus
banano, madera, palmito, abaca, palma africana, entre i
otros productos, lo que la convierte en un destino ideal Fotografia o L
para inversionistas que buscan diversificar su cartera de Agenaa_de Publicidad y Comunicacion GS360
negocios. @a_genc:ags3_60.ec _ )

i L . o Luis Anchundia Macias /@edumaciasa
Ademas, la ubicacion estratégica de la provincia Camara de Industrias y Produccion de Santo Domingo de los
la convierte en un polo de desarrollo nacional, Tsachilas

potencialmente logistico; un punto geografico clave,
con acceso a las principales vias de comunicacién
del pais, posiciondndola como un lugar ideal para la Impresién
instalacion de centros de distribucion y transferencia. XXXXX

Es por eso que, desde la Cdmara de Industrias y
Producciéon, hemos denominado a Santo Domingo el
Hub Logistico del Ecuador. Estamos convencidos de
gue nuestra region tiene el potencial para convertirse en

Tiraje
4000 ejemplares

un centro de operaciones logisticas de alcance nacional Ziinazoze

y global.

En esta primera edicidén, presentamos un informe Ciudad

especial sobre la situacion actual del sector productivo Santo Domingo - Ecuador

sectorizado, con el objetivo de proporcionar a nuestros
lectores una vision clara de las oportunidades y desafios

qgue enfrenta la provincia, y asi fomentar la inversion Agradecimientos:

Locacién fotografia portada: Loex

privada. . . Henry Calazacdn - TSA PI NY
Estamos comprometidos con cada empresario, con

cada visionario y con cada lector para entregarles una
informacion util y veridica de la provincia Tsachila.

Jur}tos podemos construir una mejor region y un mejor Esta revista es un espacio para el andlisis, la opinidén y la

pals. difusién de contenidos relevantes del entorno empresarial.
Las opiniones expresadas en los contenidos publicados son

iBienvenidos a la primera edicidon de nuestra revista! responsabilidad exclusiva de sus autores y no representan,

necesariamente, la linea editorial de la revista.

Todos los derechos editoriales estan reservados por la CIPSD

Marcela Garcia Sanchez
Presidente CIPSD

(@marcelagarcia_90
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a Camara de Industrias y Produccion de

Santo Domingo (CIPSD) tiene su origen

en noviembre de 2014, en el marco de

la final del Campeonato Interempresas,
cuando Edgar Nogales y Francisco Aldean
identificaron la necesidad de constituir una
organizacion gremial soélida que represente,
articule y defienda los intereses del sector pro-
ductivo provincial.

Este planteamiento surge en un contexto de
acelerado crecimiento econdmico, acompana-
do de desafios estructurales en planificacion
territorial y gestiéon publica.

Primeros pasos (2015)

En abril de 2015, Edgar Nogales, Jorge Villa-
cis y Francisco Aldean evaluaron diversas al-

ternativas de organizacion institucional para
la provincia. Tras una reunion con el Dr. Miguel
Palacios Frugone, entonces presidente de la
Junta Civica de Guayaquil, se definid el mode-
lo gremial como la opcidén mas adecuada, en
virtud de su fortaleza institucional y capacidad
de incidencia.

Posteriormente, se establecieron vinculos de
cooperacion con la Camara de Industrias de
Guayaquil, con el respaldo de la Abg. Cateri-
na Costa, presidenta, en aquel entonces, de la
Federaciéon Nacional de Camaras de Industrias
del Ecuador (FEDIN), y se tomd como refe-
rente el modelo de la Cdmara de Industrias de
Tungurahua por su propia sugerencia. Como
resultado de este proceso, se elaboro el primer
plan estratégico de la CIPSD.

Con el acompafamiento como delegado de
la FEDIN, el Sr. Alberto Salvador Salazar, en
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El 20 de julio de 2017 se constituyd
oficialmente la Cdmara de Indus-
trias y Produccion de Santo Do-
mingo, en el Hotel Golden Vista.
El 177 de agosto del mismo ario se
eligio y posesiono a la primera
directiva.

Edgar Nogales
Primer Presidente CIPSD

aquel entonces, presidente de la Camara de
Industrias de Cotopaxi, se validd el proceso
institucional y se tomod juramento a la primera
directiva.

Fundacion de la Camara (2017)

El 20 de julio de 2017 se constituyo oficialmen-
te la Cdmara de Industrias y Producciéon de
Santo Domingo, en el Hotel Golden Vista. El 17
de agosto del mismo afno se eligid y posesiond
a la primera directiva, integrada por:

¢ Presidente: Edgar Nogales Jami
¢ Vicepresidente: Roberto Flor Freire

¢ Tesorero: Roy Cisneros Mejia
¢ Secretaria: Sandra Del Pilar Tenorio (+)

El 20 de noviembre de 2017, el Ministerio de In-
dustrias y Productividad otorgd la personeria
juridica a la CIPSD. Durante esta primera admi-
nistracion, la Cadmara logrdé posicionarse a nivel
local, establecer alianzas estratégicas y articu-
lar acciones conjuntas con el sector producti-
Vo, iniciando sus actividades con 22 empresas
afiliadas.

En 2019 se lanzd la iniciativa “Propdnle a San-
to Domingo 20507, en el cual se presenta un
plan de desarrollo provincial con el fin de que
se incluya en el PDOT de la provincia, que fue
difundida a través de medios de comunicacion
impresos y digitales. Ese mismo afo, la Mgtr.
Marcela Garcia Sanchez asumio la Direccion
Ejecutiva, impulsando el analisis de viabilidad
para la emision del Certificado de Origen des-
de la CIPSD.

Segunda Directiva y expansion
institucional (2021-2025)

El 15 de diciembre de 2021 se eligid la nueva
directiva institucional, conformada por:

 Presidente: Marcela Garcia Sanchez
* Vicepresidente: Marcos Quezada Cabrera

» Secretaria: Sandra Tenorio Quilo (+)
» Tesorero: Roy Cisneros Mejia

Desde el 2022 se consolidd la primera ofici-
na institucional de la CIPSD, gracias al aporte
y compromiso del directorio. Como resultado
del fortalecimiento institucional, la base de afi-
liados crecid de 22 a 65 empresas, consolidan-
do su representatividad gremial.

Durante este periodo se institucionalizaron
eventos emblematicos:

* Simposio “Propénle a Santo Domingo 2050”,
espacio de didlogo estratégico con autorida-
des y actores politicos.

¢ Tsachila Economic Forum (TEF), encuentro
anual de analisis econdmico y reflexion sobre
tendencias globales, acompanado de un espa-
cio de networking de alto nivel

» Tsachila Business Convention (TBC), macro-
rrueda de negocios multisectorial, orientada al
networking y la generacion de alianzas estra-
tégicas.



Adicionalmente, la CIPSD ha desarrollado pro-
gramas de capacitacion especializada y ha
consolidado alianzas con cdmaras binaciona-
les, empresas multinacionales, embajadas y or-
ganismos de cooperacién internacional.

Proyeccion y vision de futuro

La Cédmara de Industrias y Produccién de San-
to Domingo se ha consolidado como un refe-
rente de liderazgo, articulacion y cooperacion
empresarial en Santo Domingo de los Tsachilas
y en el Ecuador. A través de la iniciativa “Pro-

ponle a Santo Domingo 2050”, impulsa una vi-
sion de desarrollo integral de corto, mediano
y largo plazo, actualmente adoptada por las
autoridades representantes de la provincia,
gue contempla la consolidacion de un hub lo-
gistico, una zona industrial, un pargue agroin-
dustrial y zonas de transferencia y distribucion,
orientados a la generacion de empleo vy al for-
talecimiento de la competitividad regional.

Porgue cuando el sector productivo avanza de
manera articulada, los resultados se potencian.

“Juntos, el camino es mads facil’.
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La pifna transformo
a Santo Domingo en
potencia exportadora

Los principales destinos son el Cono Sur,
Estados Unidos y Europa.

carta de presentaciéon de la agroindustria

de Santo Domingo de los Tsachilas. Con
el 90% de la produccidn nacional y exporta-
ciones que superan los 75 millones de ddlares
anuales, el territorio se consolida como el ma-
yor referente del pais en este cultivo y como
protagonista del posicionamiento internacio-
nal ecuatoriano en este mercado.

I a pifa se ha convertido en la principal

Una oportunidad estratégica para empresarios
e inversionistas que buscan rentabilidad, esca-
la y acceso a mercados globales.

Este potencial se refleja en el comercio exte-
rior de la fruta, ubicando al Ecuador como el
segundo exportador mundial, solo detras de
Costa Rica, que lidera el ranking con aproxi-
madamente 50.000 hectareas sembradas. Si
bien la brecha es significativa, el potencial de
crecimiento ecuatoriano se proyecta sélido y
estratégico.

La consolidacion del sector tomd forma orga-
nizativa en 2007, con la creacién de la Aso-
ciacion de Productores de Pifa del Ecuador
(Asopifia), bajo el liderazgo inicial de James
Brown. Actualmente, el gremio es presidido
por el ingeniero Roberto Castillo y agrupa a
las principales empresas exportadoras, entre
ellas Agroeden, San Francisco, Frugalp, Agri-
cola Karlita y Terra Sol. Su gestidn se enfoca en
coordinar la exportacion entre sus miembros,
fortalecer la competitividad, garantizar estan-
dares comunes de calidad, representar al sec-
tor ante autoridades y mercados internaciona-
les, y promover practicas sostenibles.

Terrasol fue la primera empresa en incursionar
en la produccidon comercial de pifia en la zona,
con origenes gque se remontan a 1961, marcan-
do el inicio de una actividad que hoy genera
decenas de millones de dolares.



Actualmente, existen alrededor de 3.500 hec-
tdreas sembradas por empresas agremiadas,
sin incluir pequefos cultivos adicionales, cuya
extension no ha sido cuantificada oficialmen-
te. A nivel nacional tampoco existe un censo
consolidado por parte de las autoridades com-
petentes.

La variedad predominante es la MD-2, estandar
internacional de exportaciéon por su dulzura,
vida util y calidad. También se cultivan en me-
nor escala otras variedades como Champaka,
Perolera y Nacional, estas ultimas con mayor
presencia en zonas como Milagro.

Un modelo orientado al
mercado internacional

El perfil exportador define la dindmica del sec-
tor: cerca del 80% de la produccidn se desti-
na a mercados externos y el 20% al consumo
interno, aunque algunas empresas mantienen
una mayor participacién local. Los principales
destinos son el Cono Sur, Estados Unidos y Eu-
ropa.

El impacto econdmico es directo. Segun Aso-
pifa, esta industria genera aproximadamente
4.000 empleos directos, ademas de miles de
plazas indirectas relacionadas con logistica,
transporte, insumos, servicios técnicos y co-
mercio exterior.

Como toda actividad productiva global, en-
frenta retos, entre ellos las exigencias fitosani-
tarias de ciertos mercados y la creciente capa-
cidad productiva de Costa Rica. No obstante,
el sector mantiene un proceso de expansion
sostenido, con inversiones gestionadas por las
propias empresas y proyecciones de mayor
participacion en el mercado estadounidense.

Este dinamismo refleja eficiencia, expansion y
una demanda internacional consistente. Mas
gue una fruta, la pifa representa una platafor-
ma de desarrollo productivo y generacion de
oportunidades.

La exportacion de pina en cifras

' 2024

125 892 743

Kg exportados

USD 60 millones

Ingresos generados
L -

2025
149 413 437

Kg exportados

USD 75 millones

Ingresos generados
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GRUPO®
TRAMACO

LA LOGISTICA QUE

TRANSFORMA

VIDAS, UN ENVIO A LA VEZ

En un entorno donde la logistica se ha con-
vertido en un factor decisivo para la com-
petitividad, TMC Grupo Tramaco emerge
como uno de los operadores que ha sabido
construir infraestructura, confianza y creci-
miento. Lo que comenzd en 1993 como un
servicio independiente de transporte y
manejo de correspondencia es hoy una red
nacional que articula el movimiento de
mercaderia de empresas y emprendimien-
tos en todo el pais.

Los camiones de TMC recorren las 23 pro-
vincias del Ecuador y la region insular de
Galapagos, llevando sus envios a mas

de 900 destinos activos, la

compafia acciona
una

Desde su bodega en Santo
Domingo se articula uno de los
nodos mas importantes del
pais, optimizando tiempos y
reduciendo costos operativos.

plataforma logistica que sostiene el flujo
comercial del pais. Su estructura se com-
plementa con mas de 1.000 proveedores y
transportistas aliados, conformando un
ecosistema que impacta directamente a
mas de 1.500 familias.

Bajo el liderazgo de Antonio Ricardo
Cedeno, su fundador y gerente gene-
ral, la empresa se ha desarrollado
sobre un principio estratégico claro:

el servicio como ventaja competi-
tiva.

Una red que articula el
territorio

El crecimiento de
TMC Grupo Tramaco
responde a una
vision estructurada
de conectividad
nacional.

Su operacidn se
apoya en centros
logisticos estratégi-
camente configu-
rando un sistema
que integra Costa,
Sierra, Amazonia y
Galapagos.

GRUPO

TRAMACO =

ENVIOS SIEMPRE A TIEMPO PBX:3960700

Www.tramaco.com.ec




Disponen frecuencias de entrega de 24, 48
y 72 horas, segun la ubicacion.

Logistica para la economia digital

El crecimiento del comercio
electronico ha sido uno de
los principales catalizado-
res de su expansion.

Actualmente, TMC ges-

tiona volumenes cer-

canos a 100 mil

paquetes men-

suales en uno de

sus convenios

internacionales, for-

taleciendo la conexion

entre el mercado ecua-
toriano y el exterior.

“Donde hay una
necesidad, ahi estamos;
Y si no existe el servicio,

lo creamos?,

sefala su gerente, desta-
cando el enfoque de
innovacion permanente.

La compaiia ha incorporado sistemas de
trazabilidad digital, seguimiento en tiempo
real y automatizacion de procesos, alinean-
dose con los estdndares globales del sector.

Inversion, expansion y vision global

Como parte de su plan de crecimiento, la
empresa desarrolla un nuevo centro logisti-
co de 13.000 metros cuadrados en el sector
de Calderdn, en la ciudad de Quito, que
integrara servicios de cross-docking, alma-
cenamiento express y manejo especializado
de productos farmacéuticos con refrigera-
cion.

SOLICITA N
UN ASESOR
COMERCIAL

L )

Su visidon a mediano plazo apunta a consoli-
darse como la empresa logistica referente
del Ecuador y expandir operaciones hacia
mercados estratégicos como: Estados
Unidos, Europa y Asia.

CENTRO LOGISTICO
EN DESARROLLO:

+§3o] EI-13000 m?

DESTINOS COBERTURA

NACIONAL PROVINCIAS

ACTIVOS:

+900 24

PAQUETES MENSUALES
(E-COMMERCE):

100.000

La innovaciéon forma parte de esa proyec-
cion, con planes que incluyen automatiza-
cion avanzada y exploracion de entregas
mediante drones para paquetes livianos.

Una historia construida desde la
integridad

Antonio Ricardo Cedefo, originario de
Manabi, construyd TMC Grupo Tramaco
basdndose en la integridad y el trabajo
duro. "No heredé nada, todo lo construi
trabajando”, afirma su fundador. Hoy, tres
décadas después, esa vision se traduce en
una organizacion lider que no solo trans-
porta paquetes, conecta territorios y trans-
forma el futuro logistico del pais.

Antonio Ricardo Cedeiio
Gerente General TMC Grupo Tramaco
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IMPORTADORA DE REPUESTOS Y MAQUINARIA

QUIENES SOMOS

Importamos maquinaria agricola de alto Ofertamos una amplia gama de maquinaria
rendimiento y ofrecemos motosierras, agricola de calidad a los mejores precios.

guadanas, fumigadoras, motobombas y

repuestos multimarca Q i
Archer— FUJI

ﬂ @ @imporcent

Av. de los Tsachilas y Rio Yasuni, Esquina ‘ @ +593 099 469 4619

@ www.imporcent.com ‘ 0 Santo Domingo - Ecuador
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TSACHILA

ECONOMIC
FORUM

TEF

@camaradeindustriasstodgo
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@tsachilaeconomicforum

www.industriassdt.org
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Fotografia: Agencia GS360

a Cdmara de Industrias y Produccién de

Santo Domingo (CIPSD) cred el Tsachila

Economic Forum (TEF) como un espacio

de didlogo empresarial de alto nivel, ins-
pirado en el Foro Econdmico Mundial de Davos.
Este encuentro se desarrolla cada afo, en el mes
de junio, en conjunto con el Gobierno Auténomo
Descentralizado Municipal de Santo Domingo, y
marca el inicio de las festividades de cantoniza-
cion de Santo Domingo, con el propdsito de ana-
lizar los principales desafios regionales, naciona-
les y globales, que permitan construir soluciones
gue impulsen el desarrollo sostenible del sector
productivo.

El TEF se ha convertido en un escenario donde
convergen mas de 1.200 empresarios, produc-
tores, exportadores, inversionistas, lideres de
opinidén, autoridades y medios de comunicacion
nacionales e internacionales. Es una plataforma
Unica para presentar productos y servicios, atraer
capitales, identificar oportunidades de negocio,
fortalecer alianzas estratégicas y debatir sobre
las tendencias globales que estdn transformando
los mercados.

Su objetivo central es posicionar a Santo Domin-
go en la economia global, promoviendo el inter-
cambio de conocimiento y experiencias, impul-
sando politicas de competitividad y visibilizando
los productos locales como referentes de calidad,
innovacion y sostenibilidad.

“Su objetivo central es
posicionar a Santo Domingo en
la economia global,...”



Proyecto pilote "
Acercandonos
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Uno de los principales diferenciadores del TEF
es su enfoque en generar un entorno altamente
propicio para la concrecidén de negocios reales y
alianzas estratégicas. Las empresas participan-
tes no solo acceden a conferencias magistrales,
también forman parte de espacios de networking
empresarial B2B y B2C, disefados para facili-
tar encuentros directos con potenciales socios,
clientes, inversionistas, proveedores y aliados
institucionales.

Esta dindmica convierte al TEF en un espacio
seguro y acogedor de vinculacion efectiva, que
acelera procesos de internacionalizacion, fomen-
ta la creacidn de clusteres sectoriales y estimula
el crecimiento de nuevas empresas en la provin-
cia. La presencia de altos ejecutivos, organismos
multilaterales, cdmaras binacionales y agencias
de promocidn de inversiones otorga a los par-
ticipantes acceso privilegiado a redes globales,
facilitando la apertura de rutas comerciales y el
acceso a nuevas fuentes de financiamiento.

Mas de mil empresarios participan en primera fila,
en la élite empresarial, siendo la cooperacion el
camino que conduce a los acuerdos e inversiones
reales, potenciando sus negocios. Al mismo tiem-
po, este evento ofrece un plus, que es la difusiéon
en medios de comunicacion, cuyo alcance llega a
un aproximado de 7000.000 de visualizaciones.

El TEF es el espacio donde el empresario estd
listo para ganar, una experiencia que impulsa su
marca, conecta y genera oportunidades a tra-
vés de estands, exhibicion de productos en vivo
y contacto directo con nuevos publicos. Disfru-
ta ademas de una parrilla abierta gratuita y una
velada artistica, en un ambiente ideal para el ne-
tworking y la proyeccidén empresarial.

En sus cuatro ediciones, el Tsachila Economic
Forum ha sido testigo de un proceso de creci-
miento constante, marcado por la resiliencia y
la capacidad de adaptacién frente a escenarios
complejos y desafiantes. Cada edicidn ha repre-
sentado un paso firme en la consolidacién de un
espacio que nacidé con una vision clara: generar
didlogo, construir consensos y abrir oportunida-
des reales para el desarrollo productivo de la re-
gion.

Este camino ha sido posible gracias al compromi-
so decidido de los socios directivos de la Cdmara
de Industrias y Produccion de Santo Domingo y
al respaldo de aliados estratégicos del sector pu-
blico y privado que creen, al igual que nosotros,
en el poder de la articulacidn, la cooperacidny la
visidon de largo plazo como motores de progreso.
Hoy, el TEF se consolida como un punto de en-
cuentro donde las ideas se transforman en ac-
ciones. Afo tras afo se concretan negocios, se
fortalecen alianzas estratégicas y se suman po-
nentes de alto nivel que aportan analisis, expe-
riencia y una lectura global de los desafios que
enfrentan nuestras economias. Esta dindmica ha
posicionado al foro como un referente econémi-
co que trasciende lo local y proyecta a Santo Do-
mingo en el escenario regional y nacional.

Mirando hacia el 18 de junio de 2026, el TEF se
prepara para dar un nuevo salto cualitativo, in-
corporando propuestas innovadoras y experien-
cias de alto impacto que continuardn impulsando
una evolucién sostenida en la visidn y toma de
decisiones del sector empresarial, con una vision
de futuro basada en la innovacion, la competitivi-
dad y la sostenibilidad.

El Tsachila Economic Forum no es uUnicamente
un evento: es una plataforma de transformacion,
conexion y oportunidades que proyecta a Santo
Domingo hacia la economia global.

Para mds informacion sobre el TEF 2026 ver pdgina 70.
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CAMARA DE REFRIGERACION

CENTRO DE DISTRIBUCION

TUNELES DE CONGELADO

CENTRO DE DISTRIBUCION NAVE INDUSTRIAL GALVANIZADA TANQUE AGUAS RESIDUALES 800m3

Porque somos expertos en servicios integrales de construccién

@ Servicios de disefio y construccién de @ Servicios de calidad y un equipo profesional con

Infraestructura Industrial. mas de 15 afios de experiencia en el mercado

UBICACION - QUITO
Para mas informacién: Oficina: Pasaje 11A y N50C Lote 2
Contactos: 022815395 / 0939028060 San Isidro del Inca

jctemingenieria@outlook.com Planta Industrial: Tomas Atandagua S/N
www jctemingenieria.com y Andrés Corcino

Sector Rumicucho, Mitad del Mundo
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@Bracero & Bracero

ectronica y Mecanica

TRANSFORMAMOS SU PLANTA
EN UNA OPERACION INTELIGENTE

INDUSTRIA 4.0 SERVICIOS INDUSTRIALES
AL ALCANCE DE TU EMPRESA ESPECIALIZADOS:

ALIADOS
ESTRATEGICOS

%ﬁ Monitoreo remoto Montajes industriales ey
Nap. entiempo real completos
Retransmision Mantenimiento industrial TUNRCK
inalémbrica de datos 24/7 YYour Global Automation Partner
*
. o o . N * &
Integracion HMI-PLC Modernizaciéon de maquinaria pUISQ [ thdld
| obsoleta MEASUREMENT
Trazabilidad y . N
. . Recuperacion y optimizacion = =
control inteligente P y op =r LOWLINE

de equipos criticos

Atendemos empresas en todo el Ecuador con soluciones avanzadas de automatizacion industrial.
Impulsamos eficiencia, control y productividad en cada proceso.

AGENDE UNA VISITA
TECNICA SIN COSTO

QuITO

Oficinas: Ambato y Leopoldo Mercado, ( ESPE Sangolqui ) /
Taller y Bodegas: Gonzalo Martin y Ana Paredes de Alfaro

TIf:(+593) 2641598 / 0997715714 | 0999422986 / 0962794515
GUAYAQUIL

Milagro-Ecuador TIf:(+593)/ 0997715714 / 0962794515

]

www.bracero-ingenieros.com
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Automatizacion y control total al servicio de la infraestructura vial

ha convertido en uno de los principales mo-

tores de inversion publica y privada, Copeto
ha consolidado un modelo productivo que integra
tecnologia de punta, control técnico riguroso y
una cadena de valor propia.

E n un contexto donde la infraestructura vial se

Con operaciones en Santo Domingo y presencia
en varias provincias del pais, la empresa se po-
siciona como un referente en la produccién de
mezclas asfalticas en caliente, respaldada por una
visidon empresarial orientada a la calidad, la efi-
ciencia y la sostenibilidad.

Uno de sus principales diferenciales es el control
directo de todo el proceso productivo, desde la
explotacion de materiales pétreos hasta la entre-
ga del producto final.

Tecnologia e inversion como
pilares de competitividad

Para fortalecer su posicidén en el mercado del as-
falto, Copeto apostd por una inversion estratégica
en maquinaria nueva y automatizada, la incorpo-
racion de talento humano altamente especializa-
do y la implementacién de un sistema de control
técnico permanente.

Para el gerente general, economista Carlos Mario
Crespo, la combinaciéon de tecnologia y talento
humano es uno de los principales diferenciadores
de la empresa. “Nos mantenemos a la vanguardia
en maquinaria y capacidad técnica. Contamos con
ingenieros de alto nivel que brindan a nuestros
clientes asistencia técnica especializada y alinea-
da con los estandares actuales del sector”, sefala.

Este enfoque ha permitido a la compafiia cumplir
con exigencias técnicas nacionales e internacio-
nales y participar en proyectos de alto nivel.

Fernando Alvarez, ingeniero civil y superinten-
dente de proyectos, coincide en que hoy no es
viable competir sin automatizacion, equipos ac-
tualizados y control técnico continuo. En Copeto,
explica, se entiende que el desempefio del pro-
ducto final depende de cada etapa del proceso,
desde la materia prima hasta la colocacién en

obra.

Laboratorio propio: control
técnico de inicio a fin

Uno de los hitos mas relevantes en esta etapa de
crecimiento es la implementacion de un labora-
torio técnico propio, equipado con tecnologia
proveniente de Estados Unidos y Europa. Este
espacio permite realizar analisis exhaustivos de
los materiales pétreos y de las mezclas asfalticas,
garantizando el cumplimiento de normativas na-
cionales e internacionales.

Es parte integral del proceso de produccion de
los pétreos y las mezclas asfalticas la caracteriza-
cion de los materiales, mediante ensayos estable-
cidos en las normativas vigentes para continuar
con el disefio de la mezcla asfaltica y entregar un
producto calificado.

La planta de asfalto opera bajo disefios definidos
previamente en laboratorio, lo que permite con-
trolar con precision cada etapa, desde la dosifi-
cacion de agregados hasta la incorporaciéon del
ligante asfaltico AC-20, a temperaturas controla-
das entre 145 y 150 grados centigrados. El resulta-



do es un producto uniforme, de alto desempefio y

mayor durabilidad.

Materiales pétreos: ventaja
técnica desde el origen

La calidad de los materiales pétreos es determi-
nante para la vida util de la infraestructura, ex-
plica Denisse Martinez, ingeniera civil especialista
en geotecnia y responsable de calidad de mate-
riales en Copeto. “En construccion, los materiales
lo son todo. De ellos depende la resistencia del
hormigdén y del asfalto; por eso el control debe
comenzar incluso antes de la extraccion”, afirma.
Los materiales provenientes de las minas de Co-
peto presentan valores de abrasion entre el 12 %
y el 14 %, muy por debajo del maximo permitido
por normativa, que puede alcanzar hasta el 50 %.
Esta resistencia superior al desgaste se traduce
en pavimentos mas durables y confiables.

Evolucion estratégica:
incremento de nuevos
productos y servicios.

Fundada en 1978, Copeto cuenta con mas de 48
anos de trayectoria en el sector de la construc-
cion. Inicid sus operaciones en la produccion de
materiales pétreos para obras civiles. Sin embar-
go, en los ultimos cinco afos, la empresa dio un
paso estratégico al ingresar al segmento de las
mezclas asfédlticas. Actualmente, se posiciona
principalmente como proveedor especializado
de mezclas asfalticas y materiales pétreos, y su
participaciéon como ejecutor de obras ha ido en
aumento.

Hoy realiza trabajos de tendido, compactacion y
asfaltado, tanto para contratistas publicos como
privados, con presencia en proyectos urbanos y

rurales en provincias como Santo Domingo de
los Tsachilas, Esmeraldas, Imbabura, Manabi, Los
Rios, entre otras.

Capacidad logistica,
normativas vy vision de largo
plazo

COPETO, al dia de hoy cuenta con la materia pri-
ma, el recurso humano técnico y el equipamien-
to para atender de manera eficiente a la deman-
da de materiales pétreos y elaborados como las
mezclas asfdlticas de proyectos estratégicos en
las provincias cercanas a la Provincia de Santo
Domingo de los Tsachilas.

El cumplimiento normativo es otro eje central de
su gestion. La empresa opera bajo la normativa
ecuatoriana, alineada con estandares internacio-
nales y cuenta con licencia ambiental. Su opera-
cion minera esta calificada y regulada bajo para-
metros de explotacidn responsable.

Gracias a su ubicacion estratégica, Santo Domin-
go se ha consolidado como un eje clave para el
desarrollo constructivo y logistico del pais. En
este entorno, Copeto proyecta su crecimiento
con una visién de largo plazo.

f O d



ASOGAN-SD

ASOCIACION DE GANADEROS DE SANTO DOMINGO

QGREMIO GANADERO O DEFENSA GREMIAL

A 57 ANOS DE
QCAPACITACION Q EXPERIENCIA

OPERADORA DE VACUNACION
DE AFTOSA Y PPC

oVia Santo Domingo - Quinindé Km7 (margen derecho) ':e;‘"k www.asogansd.com

info@asogansd.com e 098 266 3482



EXPOG’AN CASAS COMERGIALES | ANIMALES MINIATURA
ECUAD~R

EXPOSICION Y JUZGAMIENTO DE RAZAS

RODEO MONTUBIO SHOW CANINO

INTERUNIVERSITARIO VAQUERO
CABALLOS DE ALTA ESCUELA

AVES ORNAMENTALES

(O 099 458 9314

Via Santo Domingo - Quinindé km11
(margen izquierdo)

EMPRESA DE GANADEROS DEL ECUADOR
ASOGAN-SD S.A.S.

EL MARTILLAZO TIENDA GANADERA

Subasta de Ganado comercial Almacén de productos
en Santo Domingo y Esmeraldas. LISLTS agropecuarios con los precios
mas bajos del pais.

— —®
EL MARTILLAZo

FERIA COMERCIAL

m La feria de comercializacion mas
grande del Ecuador.

EXPOGAN

Expoferia Ganadera que une
a toda la ganaderia nacional.

EXPOGAN
ECUAD~¥R

QVia Santo Domingo - Quinindé Km7 (margen derecho) I:e‘\ﬂk www.ege.com.ec
info@ege.comec (W) 098 546 0726
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Domingo

anto Domingo consolida su presencia en el
Sescenario global con una oferta productiva

diversa, materia prima de alta calidad e in-
dustria en expansién. Desde el territorio, se arti-
cula una cadena de valor que conecta productor,
empresario y exportador, fortaleciendo la com-
petitividad y ampliando mercados.

Esta seccidon presenta una radiografia de los pro-
ductos estratégicos que dinamizan la economia
local, regional y nacional. Cifras, destinos y capa-
cidades que evidencian el potencial de la provin-
cia como punto clave para la inversion y la inter-
nacionalizacion.

Resultado de una investigacién minuciosa, la Ca-
mara de Industrias y Produccién de Santo Domin-
go de los Tsachilas presenta, en esta edicidon, un
amplio y completo panorama estadistico sobre la
produccidon y comercializacion, con base en in-
formacion y cifras inéditas que muestran la rique-
za empresarial e industrial de nuestra provincia.
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RANKING PA/S DE AGROEXPORTACIONES
PRESENCIA DE SANTO DOMINGO DE LOS TSACHILAS

ANOS 2024 Y 2025

Taro y malanga Aceite de palma
DASHEEN PALM OIL PALM HEART
Tubérculos Aceite procesado Vegetal
(cocoyam) (Elaeis ; E\Cha{na}erops
Origen: Centro guineensis) umilis: .
A Origen: Africa Origen: Brasil
América Occidental

¥
v

CHILI
(Capsicum)
Especia
Origen:
MesoAmérica

¥
v

Pimienta Platano
N of! By 4 » BLACK PLANTAIN, BALSA WOOD
PEPPER BANANA Madera
- Fruta (Ochroma
(Musa paradisiaca) pyramidale)
Origen: Origen: América
del Sur

Indomalaya y
Papua Nueva
Guinea

¥
\_@(

® E@ ¥

Cacao
COCOA BEANS
Granos . . .
(Theol):)roma La provincia con todo su potencial
cacao . . .
Origen: Palanda, agroexportador, inversiones acertadas, capital
Chinchipe humano capacitado, uso de tecnologias
ey innovadoras ha logrado colocar 7 productos Nol
en el ranking pais durante los afios 2024 y 2025.
\Q( Productos Nol: Taro/malanga, piia, palmito,
» aceite de palma, abacai, aji y pimienta.
2025 ]
a4
Figura 1
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Nuestro cacao esta en el top
nacional de exportaciones

Las exportaciones de cacao fueron de 238 millones en el afno 2024 y de 210

Agroexportaciones

millones en 2025; en este ultimo periodo, el precio internacional se desplomod 210

acumulando caidas desde el 40 - 50%.

La produccion sostenida ha permitido ubicar a la provincia, en el ranking pais, en el

tercer lugar en 2024 y en el cuarto lugar en 2025.

USD MILLONES
Afo 2025

AGROEXPORTACIONES SANTO DOMINGO DE LOS TSACHILAS

EN MILLONES DE DOLARES TOTAL ANOS 2024 Y 2025

Agroexportaciones provincia de Santo Domingo, ANOS 2024 y 2025

USD Millones 488.1

539.1

Crecimiento USD Millones

Crecimiento (%)

51.0
+ 10,5 %

Figura 2

El cacao, producto estrella
que rompe récords mundiales

nacional, sustentado en productividad, pla-
nificacion e inversion de largo plazo. Santo
Domingo de los Tsachilas ocupa un lugar clave
dentro del cluster cacaotero ecuatoriano. Aqui
se articulan productores, comerciantes,
exportadores e industrias, generando
empleo, divisas y una dindmica co-
mercial visible en el territorio.

EI cacao vive su segundo ‘boom’ en la historia

Segun Ilvan Ontaneda, presiden-
te de Asociacion Nacional de Ex-
portadores de Cacao del Ecuador
(Anecacao), la ‘pepa de oro’ no solo
representa ingresos para el agricul-
tor, sino que reactiva el comercio lo-
cal, fortalece las economias pro-
vinciales y permite que

los recursos regresen

al campo. El productor

invierte mas, cuida sus

fincas, mejora su pro-
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duccidén y activa un circulo virtuoso que impac-
ta directamente en Santo Domingo y en todo el
pais, expone.

Segundo producto de
exportacion no petrolera

Actualmente, el cacao es el segundo pro-
ducto de exportacion no petrolera del
Ecuador, después del camaroén. Este po-
sicionamiento responde no solo al alza
de precios, sino a mas de tres décadas de
mejora en genética, tecnologia y manejo
agricola.

2024 472 mil

3.600

millones
de ddlares

.2925! 600 mil

4.500

millones
de dodlares

Ivan Ontaneda

Presidente de la Asociacion Nacional de
Exportadores de Cacao del Ecuador
(Anecacao).



Los principales destinos en el mundo de nuestra
agroexportacion

Los principales socios comerciales y destinos de exportacion de Santo Domingo de los

Tsachilas son: Estados Unidos, Indonesia, Malasia, Paises Bajos y Reino Unido.

PRINCIPALES DESTINOS AGROEXPORTACION DE LA
PROVINCIA DE SANTO DOMINGO DE LOS TSACHILAS ANOS 2024 Y 2025

PAISES BAJOS

PAIS
DESTINO
E UNITED STATES
. INDONESIA
€= MALASIA
]
| ]

REINO UNIDO

W%
VN

usD
EXPORTACION

230.9
149.7
148.7
17.3
16.2

*Millones de ddlares

Principales
Destinos

Estados Unidos
Indonesia
Malasia
Paises Bajos
Reino Unido

POSICION
1
2
3
a
S
Figura 3

TOP 10 DE LOS PRODUCTOS DE

AGROEXPORTACION DE SANTO DOMINGO DE LOS TSACHILAS
ANO 2025 COMPARADO CON EL ANO 2024

Cacao

210,9
USD Millones

ANO 2025

Taro /
Malanga

113,8
USD Millones

Pifia

63,4
USI3 Millones

Platano

2,0
U§D Millones

Aji

6,4
U§D Millones

Valor
-11.70%

Volumen

29.30%

Valor

116.30%

Volumen
6.70%

Valor

76.60%

Volumen
49.30%

Valor
32.70%
Volumen
-26.20%

Valor

1.10%

Volumen
1.10%

Aceite

de Palma
35,6

USD Millones

Palmito

| 42,4

USD Millones

Balsa

B 36,4

USD Millones

Abaca
6,4
USD Millones

Pimienta

2,0

- USD Millones

Valor

-33.80%

Volumen
-33.40%

Valor

-16.80%

Volumen
-6.50%

Valor

81.40%

Volumen
-58.50%

Valor

-41.40%

Volumen
-37.50%

Valor

-20.70%

Volumen
-19.30%

Figura 4
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El potencial agroexportador de Santo Domingo

de los Tsachilas

La provincia tiene una participaciéon del 8,5% en agroexportaciones del total del
pais, correspondiente a los aflos 2024 y 2025. El crecimiento se debe a un
incremento en cinco productos relevantes: cacao, taro/ malanga, pifia, aceite de

palma y palmito.

PARTICIPACION PROVINCIA SANTO DOMINGO DE LOS TSACHILAS
EN EL TOTAL PAIS DE AGROEXPORTACIONES

Total Pais Agroexportaciones Porcentaje )
Agroexportaciones Santo Domingo de participacion total )
los Tsachilas exportaciones _4
ANO 2024 5700 488.1 +8.6%
ANO 2025 6441 539.1 +8.4% \ l
*Millones de ddlares

Agroexportacion de taro/malanga de Santo
Domingo de los Tsachilas afios 2024y 2025

Las exportaciones de tubérculos y raices no tradicionales de Ecuador, incluyendo
el taro (o malanga), han mostrado un crecimiento dindmico, impulsadas por la
diversificacion de la oferta exportable y la creciente demanda en EE. UU. y Europa.
Las exportaciones de productos no tradicionales registraron un aumento destaca-
do entre 2024 y 2025, consolidando nuevos mercados.

Total

Figura 5
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Santo Domingo lidera el
boom exportador de tubérculos

como el eddo, el taro y la papa china viven

una etapa de fuerte expansién. Entre 2024

y 2025, el segmento duplicéd su valor, pasan-

do de 53 millones a 114 millones de ddla-

res, posicionando a Santo Domingo como

el principal centro logistico de Ecuador

para abastecer a mercados internacio-
nales.

I a malanga y otros tubérculos tropicales

El crecimiento responde a mayores vo-
lUmenes y a mejoras de precios de has-
ta 40 %, impulsadas por la tecnificacion
y certificaciones promovidas por
empresas como FG Enterprise,

liderada por Roberto Flor.
La productividad, sin em-
bargo, enfrenta desafios.
La malanga requiere sue-
los ricos en materia or-
ganica o tierras rojas,

Roberto Flor
Gerente FG Enterprise

cada vez mas limitados, y el 90 % de la produc-
cion se concentra en la Amazonia ecuatoriana.
Mientras en los afos noventa el rendimiento al-
canzaba 1.200 cajas por hectdrea, hoy se ubica
entre 300 y 400, lo que ha llevado al sector a
apostar por certificacion de semillas, mejora ge-
nética y tecnificacion.

Aunque el cultivo se distribuye entre la Amazonia,
Los Rios, Esmeraldas y zonas locales, la cadena
converge en Santo Domingo, donde se procesa
y coordina la exportacion antes de salir por el
Puerto de Guayaquil. El 95 % se dirige a Estados
Unidos y el resto a Europa, y actualmente el 100
% de la produccidn se exporta, frente al 70 % de
décadas atras

Certificaciones abren mercados

La formalizacion ha sido clave frente a competidores
como Costa Rica o Nicaragua.
FG Enterprise cuenta con seis certificaciones inter-
nacionales que permiten acceder a grandes cadenas
comerciales.



PRODUCTOS ESTRELLA EN SANTO DOMINGO
DE LOS TSACHILAS ANOS 2024 Y 2025

Productos que mas aportan en las exportaciones

386.1

USD Millones

Figura 6

*CACAO
* ACEITE DE PALMA
*TARO / MALANGA
* PALMITO

*PINA

Agroexportacion de pina de la provincia de Santo
Domingo de los Tsachilas afios 2024 y 2025

La produccioén y exportacion de pina en Ecuador muestra un sdlido crecimiento en 2025
en comparacion con 2024. El aporte de Santo Domingo es de 35,9 millones de ddlares en
2024, incrementando a 63,5 millones en el ano 2025. La provincia abarca el 87% de la
produccién nacional, con fuerte presencia en EE.UU., Europa, Canada y Chile.

Exportaciones
Pifa
63,5

USD MILLONES
Crecimiento
Afo 2025

*Este trabajo de investigacion esta sustentado con base en informacion obtenida por las siguientes fuentes oficiales: Servicio Nacio-
nal de Aduana del Ecuador (SENAE), Superintedencia de Companias, Agencia de Regulacion y Control Fito y Zoosanitario (Agro-
calidad), Servicio de Rentas Internas (SRI) y Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG). Elaborado por Cédmara de Industrias y

Produccién de Santo Domingo CIPSD.

El pldtano: cultura y motor

economico

| platano es uno de los pilares agricolas del
E Ecuador. Para Eduardo Manrique, director

ejecutivo de la Asociacion de Exportado-
res de Platano Fresco y Procesado del Ecuador
(Asoexpla), el sector enfrenta retos productivos,
pero también amplias oportunidades en el merca-
do internacional. En este contexto, Santo Domin-
go destaca por su ubicaciéon estratégica, clima y
conectividad.

La provincia aporta el 18 % de la produccion
nacional, ubicandose como la segunda
zona productora del pais, detras de Ma-
nabi (48 %). Del total nacional, el 70

% se destina al mercado interno vy el

30 % a exportacion. En diciembre de
2025 se exportaron 10,6 millones de
cajas de platano fresco, con Estados

Unidos como principal destino (70 %), seguido
por la Unién Europea (16,76 %) y América Latina
M %).

Tras la pandemia, la demanda de alimentos sa-
ludables y libres de gluten ha impulsado el cre-
cimiento del snack de platano, fortaleciendo la
agroindustria y abriendo nuevas oportunidades
de exportacion.

El platano procesado en cifras

En 2025 se exportaron
49.330 toneladas de platano procesado,
7.000 mas que en 2024 (+14,5 %).

La agroindustria platanera duplicé su
tamano en seis afios.

Los snacks verdes representan 77 % de lo
exportado.

Eduardo Manrique
Director ejecutivo Asoexpla
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Santo Domingo tiene productos y ventajas
competitivas para entrar a mercados
internacionales

Destaco el potencial productivo, logistico y empresarial, desde
su experiencia en el Tsachila Business Convention.

Julio José Prado, exministro de Produccion, Comer-
cio Exterior e Inversiones del Ecuador, identifica en
Santo Domingo oportunidades para expandirse
hacia mercados internacionales como China,
Corea, Europa y Norteamérica, gracias a

su diversificacion agroindustrial, ubica-

cion estratégica y capacidad empresarial.

El economista y académico ecuatoriano
no es ajeno a la realidad local. Hace dos
anos participd en el Tsachila Business Con-
vention, donde analizdé las oportunidades
derivadas de los acuerdos comercia-

les vigentes y en negociacion.

Ve con satisfaccion el avance del
cluster carnico, que ha iniciado el
transito hacia la industrializacion.

Prado afirma que la carne de San-

to Domingo ya es reconocida por

su calidad y que ahora el reto es
construir su posicionamiento. El

sector lacteo es otro eje con alto

potencial, aunque requiere mejoras en productivi-
dad, estandarizacién, innovacién y encadenamien-
tos. En el ambito agricola, destacd el potencial de
la palma, el palmito y el aceite de palma.

Una tercera linea de crecimiento esta vincula-
da a los superfoods y productos elaborados,
como barras energéticas, proteinas natura-
les, chips de tubérculos, quinoa y amaranto,
con alta demanda en mercados internacio-
nales.

“Santo Domingo a veces no di-
mensiona todo lo que tiene. Con
una estrategia clara y trabajo
sostenido, la provincia puede
convertirse en un polo de
produccidn, inversion y ex-
portacion”, concluye.

PhD. Julio José Prado
Exministro de Produccién 2021-2023

El sector ganadero fortalece la region

La ganaderia como motor economico y productivo de

Santo Domingo.

La Empresa de Ganaderos del Ecuador ASOGAN-SD
S.AS. (EGE) en Santo Domingo administra uno de
los centros de mercadeo de ganado mas formales y
estructurados del pais. Semanalmente dinamiza alre-
dedor de 7 millones de ddlares, mediante la comer-
cializacion de 7.700 bovinos, 2.000 porcinos y 200
equinos, beneficiando a 100 familias directamente.

Ademas, mueve una amplia ca-
dena de valor que gira en tor-
no a esta actividad, asi como
la venta de insumos agrope-
cuarios, transporte, alimen-
tacién, mano de obra y otras
comerciales vinculadas a la
plaza: 2.300 personas comer-
cializan sus animales, 1.800
vehiculos se emplean para
movilizar ganado a todo el pais,
beneficiando a alrede-

dor de 7.900 familias
indirectamente con
la suma de todas
estas actividades.
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La institucidn impulsa proyectos enfocados en el de-
sarrollo productivo, tecnoldgico y comercial del sec-
tor. Asi lo destaca su presidente, Vinicio Arteaga Lalama,
quien también lidera la Asociacion de Ganaderos de San-
to Domingo (ASOGAN-SD). Resalta avances en iniciati-
vas como la tienda ganadera, servicios de vacunacion, la
central genética y el sistema de subastas “El Martillazo”.

Entre sus proyectos emblematicos destaca el Centro de Ex-
posiciones Hacienda EGE, donde sedesarrollalaferiaexpo-
sicion de ganado mas grande el pais EXPOGAN Ecuador,
en el kildbmetro 12 de la via a Quinindé, margen izquierdo.

Como dato, a ASOGAN-SD reune a 559 socios, mien-
tras que la Empresa de Ganaderos del Ecuador, crea-
da por la Asociacién, suma cerca de 450 accionistas.

Con este enfoque y el liderazgo de su presidente, se

busca consolidar un ecosistema ganadero cada vez mas

tecnificado, sostenible y competitivo, alineado con

las nuevas exigencias de los mercados y con
una clara vision de futuro para el sector.

Vinicio Artega
Presidente ASOGAN-SD
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DISMAREX SC

DISMAREX S.C.

Con mas de cuatro décadas de trayectoria, se ha consolidado
como uno de los principales operadores de distribucion de
productos de consumo masivo en la zona.

Fotografia: Agencia GS360

0 que inicié en 1980 como un emprendi- LLEGAMOS
miento familiar, impulsado por el esfuer- A
zo diario y la cercania con el mercado,

PROVINCIAS

estructura logistica robusta y una visién em-
presarial orientada al crecimiento sostenible,
la generacién de empleo y la construccion de
marca propia: DISMAREX S.C.

hoy es una empresa con cobertura regional,
™) =
® s

El Presidente de la Sociedad Civil, dedicada
a la distribucion de productos de consumo
masivo, recuerda que los primeros anos es-
tuvieron marcados por jornadas extensas
y esfuerzo fisico. A mediados de la década
de los noventa, el negocio fue ampliando su
operacion, al tiempo que daba pasos impor-
tantes hacia la formalizacidn: facturacion, or-
ganizacion administrativa y una relacion mas
estructurada con mayoristas. Ese proceso
sentd las bases de lo que vendria después.

© ESMERALDAS
© IMBABURA

© PICHINCHA
© SANTO DOMINGO
© MANABI

6 COTOPAXI

@ LOS RiOS

© GUAYAS

HITOS DE 1980 - Fundacién

CRECIMIENTO Ali
2002 - M&?t?rz\gzionales

— Formalizacién
2015 DISMAREX S.C.
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De distribuidor regional a
empresa formal consolidada

El crecimiento sostenido permitid que, para el
ano 2002, la empresa ya contara con una flota
de vehiculos destinada a ventas y pedidos, y
comenzara a asumir distribuciones directas de
marcas de alto reconocimiento.

En 2015 se formaliza DISMAREX SC, con
presencia consolidada en varias zonas del pais
y con un equipo administrativo y comercial
propio. Actualmente, opera en provincias
como Esmeraldas, Manabi, parte de Cotopaxi,
Imbabura, Pichincha, Los Rios, Guayas

(canton El Empalme) y amplios sectores =
de Santo Domingo de los Tsachilas.

Marca propia y nuevos
modelos de negocio

La evolucion de

DISMAREX S.C. no se ha
limitado a la distribucién. En
2023, cristalizo el lanzamiento
de Raudy, su marca propia
bajo un esquema de
maquila, una linea que
integra productos

como velas, atun,
suavizantes,

inciensos

y detergentes.

La empresa trabaja con aliados comerciales
que fabrican productos bajo la marca Raudy,
siempre con la insignia de demostrar estandares
de calidad. “Para trabajar con nosotros, primero
tienen que probar que son productos de calidad”,
enfatiza el lider de la empresa.

La proyeccidon es clara: ampliar lineas, fortalecer
la maquila y consolidar un portafolio de marcas
propias que complemente el negocio de
distribucion tradicional.

Mas alld del producto, la empresa apuesta por
el servicio. Por eso, calidad, educacion, respeto
al cliente y liderazgo logistico son los valores
qgue guian la operacidon. Ese enfoque se refleja
también en sus estrategias de fidelizacion. Desde
hace aproximadamente 20 afos, se ha impulsado
la promocién “Gana, disfruta y vacaciona con
DISMAREX S.C.”, mediante la cual sus clientes

Contactos:

+593 23 730 810
www.dismarex.com.ec

( info@dismarex.com.ec)

acceden a viajes nacionales e internacionales,
todo pagado, como reconocimiento a su fidelidad
y volumen de compras.

Empleo, logisticay
dinamizacion econdomica

DISMAREX S.C. es también un importante
generador de empleo, comprometido con la
cobertura territorial y el crecimiento sostenible.

Actualmente, la empresa da trabajo directo
a cerca de 70 familias, cuenta con un equipo
comercial de 18 vendedores y mantiene una
estructura logistica robusta que le permite
cubrir zonas urbanas y rurales donde otros
distribuidores no llegan. La operacion diaria
involucra, ademas, a mas de 2.500 personas
de forma indirecta, incluyendo transportistas,

proveedores, comerciantes aliados y clientes
mayoristas.
Direccion:

Direccioén: Via Chone Km. 3,5
Santo Domingo - Ecuador

DISMAREX SC

Fotografia: Agencia GS360
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DISTRIBUIDORA LUBRIFERR

Somos tu mejor opcion al momento de construir

Santo Domingo
Sucursal Lubriferr #2:
By pass Quevedo — Quito
Telf: 0997060577

.
Santo Domingo
Matriz: Cdla. Liberacién Popular / Calle Manuelita
Saenz (A pocos pasos de la Escuela UNE)

Telf: 0980761797

Sucursal: Av. Simoén Plata
Torres y calle Bolivar Caicedo
(A100metros del Terminal)
Telf: 0985319045

La Concordia |

UBRIFERR

MATERIALES PARALA L0 L'UNSTHUL‘CIUIV

RESPALDO DE MARCAS LIDERES PARA
CONSTRUIR CON CONFIANZA

En Lubriferr entendemos que cada
proyecto es una inversion importante.
Por eso trabajamos con marcas
lideres y materiales certificados,
garantizando resistencia, durabilidad
y el mejor desempefio en cada obra.

34 | CIPSD

Somos distribuidores autorizados de
Rival, Adelca y UCEM, aliados
estratégicos que respaldan cada
producto que entregamos. Esto nos
permite ofrecer soluciones confiables
qgue cumplen con los mas altos
estandares de calidad en el sector de
la construccion.

Mas que vender materiales, en
Lubriferr construimos confianza.
Acompafamos a nuestros clientes
desde el inicio hasta la culminacion
de sus proyectos, brindando asesoria,
respaldo técnico y productos que
aseguran resultados soélidos y
duraderos.

Cuando eliges Distribuidora Lubriferr,
eliges seguridad, respaldo y
compromiso en cada detalle.

RIVAL

+ tubos +

adelca

E L A C:E RO 1QUENNIOIS: sUNIE
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Fotografia: Agencia GS360




,/ v
De izquierda a derecha: Fernando Cevallos, Franciseo Aldean, Mard@s Quezada,
Jorge Villacis, Marcela-Garcia, Edgar Nogales y-Roy Cisneros




Fotografia:
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Un solo equipo,
un mismao proposito

| crecimiento y posicionamiento de la Camara
= cle |Industrias y Produccion de Santo Domingo
(CIPSD) es el reflejo de su gente. Detras de cada
logro institucional hay un equipo humano que rema
en la misma direcciéon, con sentido de pertenencia,
vocacion de servicio y una vision clara: impulsar el
desarrollo industrial y empresarial de la ciudad y la
provincia, apostando por la innovacion y el trabajo
colaborativo.

Lo lidera su presidenta, Ingeniera Marcela Garcia; li-
cenciada Maria José Arduz, coordinadora ejecutiva;
Ingeniero Jorge Villacis, director industrial; y el In-
geniero Francisco Aldean, director comercial. Cada
uno comparte sus experiencias y lo que significa ser
parte de la CIPSD.

Una lider comprometida con
vision y proposito

Para Marcela Garcia, presidir la Cadmara ha sido un
honor y una responsabilidad asumida con el corazdén
y con todas las ganas por la provincia. Durante estos
cuatro afos destaca la consolidacién de un gremio
gue hoy agrupa a mas de 60 empresarios activos.
Santo Domingo -subraya- tiene un enorme potencial
exportador, con mas de 40 exportadores y mas de
5.000 RUC activos. Entre los hitos mas importantes
de su gestion resalta el Tsachila Economic Forum
(TEF), inspirado en el Foro de Davos, y el Tsachila
Business Convention (TBC), la primera rueda multi-
sectorial que conecta oferta y demanda, y mejora la
cadena de suministro.

Destaca de su trayectoria en la CIPSD, la firma de
convenios internacionales y el abrir por primera vez
las puertas de Santo Domingo a embajadores y au-
toridades nacionales.

El ‘brazo’ ejecutor

Desde la coordinacion ejecutiva, Maria José Ardauz
ha enfocado su aporte en fortalecer la gestién insti-
tucional a través de la organizacion de procesos, la
articulacion con el sector productivo y la generacion

de espacios estratégicos de evaluacién y networ-
king empresarial.

Cree que una de las principales fortalezas del equi-
po es el compromiso vy la apertura al trabajo cola-
borativo.

Uniendo al gremio

Jorge Villacis resalta que uno de los principales
aportes desde la direccion industrial ha sido unir al
gremio, considerando que la Camara es una institu-
cién joven. A esto se suma la busqgueda constante
de oportunidades de desarrollo, capacitacion y for-
macion.

Sostenibilidad financiera

Desde el area comercial y como uno de los funda-
dores de la CIPSD, Francisco Aldean ha centrado su
gestion en la sostenibilidad financiera. “He aportado
mi experiencia comercial para que los lineamientos
de liderazgo se traduzcan en recursos concretos,
permitiendo financiar encuentros empresariales,
eventos y capacitaciones de alto nivel que agregan
valor real a nuestros socios”, expresa.

La principal fortaleza del equipo, refiere, ha sido la
cohesion entre la directiva y el equipo de trabajo,
manteniendo siempre un enfoque propositivo y una
mistica de servicio que busca soluciones integrales
para todo el sector.

El desarrollo no se construye
en solitario

Mdas que una estructura gremial, la Cdmara de In-
dustrias y Produccion de Santo Domingo represen-
ta hoy una comunidad de lideres que entienden que
el desarrollo no se construye en solitario. La CIPSD
reafirma que cuando el talento humano se alinea
con una causa colectiva, no solo crecen las institu-

ciones: crece toda una provincia.



Marcela
Garcia
Sdanchez
Gestion gremial al

servicio del sector
productivo de Santo

Domingo

Con una trayectoria vincula-
da al comercio internacional vy
al  sector exportador, Marce-

la Garcia Sanchez preside des-
de 2022 la Cémara de Industrias
y Produccién de Santo Domingo
(CIPSD), desde donde impulsa ini-
ciativas orientadas a fortalecer la competitivi-
dad y la proyeccién empresarial de la provincia.

Ingeniera en Negocios Internacionales, con una
maestria en Internacionalizacién de Empresas en
Espafa y una especializacion en Regimenes Espe-
ciales y Desarrollo de Zonas Francas, cuenta con
mas de 15 aflos de experiencia en el ambito exporta-

Fotografia: Agencia GS360

dor de alimentos, par-
ticipando en procesos
de apertura de merca-
dos y posicionamiento
de productos ecuato-
rianos en el exterior.

Durante su gestidn, la
Cadmara ha consolida-
do surol como espacio
de didlogo y genera-
cion de oportunidades
para el sector produc-
tivo, impulsando even-
tos como el Tsachila
Economic Forum vy la
Tsachila Business Con-
vention, reconocidos
por su alto nivel de ne-
tworking empresarial.

En enero de 2025 fue designada vicepresidenta de
la Federacion Nacional de Camaras de Industrias
del Ecuador, convirtiéndose en la primera represen-
tante de Santo Domingo en ocupar esta dignidad.
Desde este espacio promueve propuestas para for-
talecer la competitividad industrial y el desarrollo
productivo del pais.

Los nuevos rostros
del liderazgo empresarial

La Camara de Industrias y Produccién de Santo Domingo fortalece su liderazgo con la incorporacion de
nuevos directores, empresarios comprometidos con el desarrollo productivo de la provincia. A continuacion,

presentamos a quienes integran este equipo.

Carlos Mario

Francisco Aldean

Fred Velastegui

Crespo Jaramillo Zambrano
Direccién de Direccién Comercial y Direccién de Comunicacién
Promocién

Infraestructura y Desarrollo
Territorial

Juan Pablo

Molina

Direccion de Sostenibilidad y
Ambiente

Roberto Flor
Freire

Direccién de Comercio
Internacional

John Milton

Torres

Direccién de Representacién
internacional

Jorge Villacis
Balarezo

Direccion de Investigacion,
Innovacién e Industria

Roy Cisneros
Mejia
Direccion Financiera

Gilbert Torres
Garcia
Direccidon de Agroindustria

Edgar Nogales
Jami

Ex Presidente y Fundador

Marcos Quezada
Cabrera
Vicepresidente

Marcela Garcia
Sanchez
Presidente
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¢NECESITAS AGILIZAR TUS

PROCESOS DE EXPORTACION?
iOBTEN TU
CERTIFICADO DE
ORIGEN DE MANERA

AGIL Y RAPIDA CON |
S NOSOTROS! §

CAMARA DE
l / INDUSTRIAS Y

PRODUCCION DE
SANTO DOMINGO

¢QUE ES UN CERTIFICADO DE ORIGEN?

Es un documento clave que acredita el pais de origen
de las mercancias exportadas, esencial para acogerse a
beneficios arancelarios en acuerdos comerciales
internacionales.

¢COMO PODEMOS AYUDARTE?

1. Asesoramiento experto sobre requisitos especificos
segun destino.

2. Gestidon rapiday digital para optimizar tus

procesos.

3. Seguimiento en tiempo real del estado de tu

tramite.

iCOMIENZA HOY MISMO!

Confia en nuestro equipo de expertos para obtener tu
Certificado de Origen de manera eficiente.
Contactanos para mas informacién y agiliza tus
exportaciones.

Mas Informacion ¢ (+593) 99 998 9256
B comercioexterior@industriassdt.org

@camaradeindustriasstodgo

06@0@ Gasolinera Pegocentro, Piso 1. : ‘
Santo Domingo, Ecuador. industriassdtorg

Q Av. Los Colonos, calle Damasco S/N. Urb. El Eléctrico.,
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tes y proveedo-
ciera ante even-

ontar consegur

diferencia entre |

ar tras una crisis
. - — S |

Mas que polizas: arquitectura
de proteccion

Como brokers de seguros, nuestra funcion
no es vender productos predisenados.

Es representar los intereses del cliente
frente al mercado asegurador.

¢Que implica?

-Analizar la estructura financiera del
negocio

-Identificar vulnerabilidades reales
-Valorar activos correctamente

-Evaluar escenarios de impacto

-Diseflar coberturas alineadas a la
operacion

-Negociar condiciones con aseguradoras
-Acompanar y defender al cliente en caso
de siniestro




JEFFERSON VERA
CEO DE ORION SEGUROS

Los seguros permiten proteger el
patrimonio, garantizar la continuidad del
negocio y mantener estabilidad financiera
ante imprevistos como daflos materiales,
responsabilidades legales o paralizacion
operativa. Entre los mas solicitados
destacan los seguros multirriesgo,

responsabilidad civil, vehiculos, vida
colectiva, transporte y fianzas.

Nuestras asesorias incluyen diagnostico
de riesgos, acompafiamiento permanente
y apoyo en siniestros, promoviendo una
cultura empresarial donde el seguro se
entiende como una inversion preventiva y
estratégica, no como un gasto.

©



Fotograffas: Agencia GS360
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| Tsachila Business Convention (TBC) es

una macrorrueda de negocios multisecto-

rial que se celebra cada afo en el mes de

octubre, como parte de las festividades
por la provincializacion de Santo Domingo de los
Tsachilas, en conjunto con el Gobierno Auténo-
mo Descentralizado Provincial de Santo Domin-
go de los Tsachilas.

La CIPSD organiza este evento con el propdsito
de dinamizar el tejido empresarial local y promo-
ver el crecimiento de los sectores productivos de
la provincia.

El TBC se ha consolidado como una plataforma
estratégica que permite a emprendedores, pro-
ductores, industriales, comerciantes y proveedo-
res de servicios ofrecer y vender directamente
sus productos a la industria, sin intermediarios.
Esto se traduce en mejores precios, mayor visibi-
lidad comercial y un acceso mas efectivo a nue-
vos mercados.

CAMARA DE cAl
INDUSTRIAS Y
PRODUCCION DE 5 \)l“R

) eA

{MARA DE
DUSTRIAS Y

“E1 TBC se ha consolidado como
una plataforma estratégica
que permite a emprendedores,
productores, industriales, co-
merciantes y proveedores de
servicios ofrecery vender di-
rectamente sus productos a la
industria...”

Nuestro exito EN CIFRAS

Concebido como un punto de encuentro empre-
sarial, promueve la competitividad, la innovacion
y el fortalecimiento de la cadena productiva, al
articular a los distintos actores del ecosistema
productivo en un entorno de negociacion, cola-
boraciéon y generacién de alianzas estratégicas.

Con cada edicidn, el numero de alianzas e inte-
racciones comerciales ha aumentado significa-
tivamente, contribuyendo a la formalizaciéon de
negocios, al fortalecimiento de capacidades co-
merciales y a la creacidn de oportunidades reales
de encadenamiento productivo. Esto ha permi-
tido que se consolide como un motor clave para
el desarrollo econdmico sostenible de Santo Do-
mingo de los Tsachilas.

Aqui las ideas se transforman en negocios reales.
Un encuentro disefiado para motivar, conectar y
concretar, a través de ponencias inspiradoras y

Numero de Asistentes, Negociaciones
y Negocios Cerrados
ASISTENTES

950
(2024)

NEGOCIACIONES
93 227
84

(2023)

(2023) (2024) (2025)

NEGOCIOS CERRADOS
154

523
(2025)

(2024) (2024) (2025)

2023 2024 2025

mesas de negociacion. El evento ofrece un am-
biente ameno, intercambio de experiencias, un
coctel, un cierre lleno de expectativas en el que
se reflejan los resultados reales de las ruedas de
negocios.

MARA DE

/NDUSTRIAS Y

ODUCCION DE
NTO DOMINGO
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SINDICATO CANTONAL DE CHOFERES
PROFESIONALES DE SANTO DOMINGO

NUEVO CENTRO DE CAPACITACIONES

({QUE CERTIFICAMOS?

= i3 =
[I%T’E FACILITACION DE ACTIVIDADES .g_é;l@jj MECATRONICA AUTOMOTRIZ

2288 DE CAPACITACION o . .
Certifica tus conocimientos

) . en mecanica moderna
Capacitate para ser instructor

profesional orientador o capacitador
° G%% GESTION ADMINISTRATIVA
W"E FACILITACION EN SEGURIDAD VIAL : .
45‘}5‘ Valida tus habilidades
Conviértete en especialista poTs administrativas y de gestion
en prevencion vial

2 GESTION DE SISTEMAS
L1 INFORMATICOS

VRN
%) VALIDA TU

Acredita tus competencias

en tecnologia EXPER’E'NC’A
099 770 3020 Y CONVIERTETE
L CONTACTANOS HOY EN UN P ROF ES’ONAL

Otorgada por parte del

Vsenesovr o0 A MEVD //
Ministerio del Trabajo
S FCYOR

Cadigo de Capacitador: MDT-SCPGA-2025-0313 | Vigencia de Calificacion: 14/10/2028



MAS QUE UN SINDICATO,
UNA EMPRESA EJEMPLAR

En los ultimos 10 afios se ha consolidado con negocios y servicios en
beneficio del socio, su familia y la comunidad de Santo Domingo.

CONIAMOSICEON

ESCUELA DE CONDUCTORES | P
PROFESIONALES DE LICENCIAS / gy -

TIPOC,DyE /i7"

iy G W,

. CANCHA DE
CESPED SINTETICO

ESTACION DE SERVICIO ESTACION DE SERVICIO
COLORADOS 1 SINDICATO DE CHOFERES
Q AV. QUEVEDO Y ANTONIO ANTE Q ViA QUEVEDO KM 6 112
A LUIS ARIAS
w 20 : e + /[SECRETARIO GENERAL/
{ 5 CONSEJO COMISION DE
® e ® EJECUTIVO FISCALIZACION
LAVADORA EXPRESS
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Grupo fOdm

@fortalezanoblezaencarnes

FORTALEZ/
Planta de Produccion - via Quinindé KM31

HACIENDA Nos especializamos en la  crianza, FOPROCA Elaboramos y distribuimos productos carnicos

LA FORTALEZA reproducciony comercializacion de ganado de res, cerdo, pollo y embutidos con altos
porcino, asi como en la produccion de estandares de calidad, apoyados por una
leche, con el compromiso de ofrecer vision sostenible que impulsa el desarrollo
calidad desde el origen. local y el compromiso con bienestar de

\ nuestros consumidores.
7

(}’%WJF"QI]CJI

FORTALEZR PRODUCTORA CARNICA

de litros de
produccion de
leche alafio

millones

mil  toneladas
de produccion
de cerdo en pie
alano

"porczam

ALIMENTOS BALANCEADOS

_MINA
OSCAR

Se dedica a la extraccion responsable de PORCZAM Estéa especializada en la formulacion de
material pétreo para obras de infraestructura, alimentos balanceados, brindando soluciones
construccion y vialidad garantizando calidad nutricionales precisas para cada etapa del

desde el origen del proceso. desarrollo de diferentes especies.




TAIMEC, empresa ecuatoriana que
conquista mercados internacionales
y lidera la nueva generacion industrial

En un mundo donde la industria avanza a pasos acelerados,
TAIMEC se posiciona como uno de los principales referentes de.
la ingenieria industrial ecuatoriana con presencia internacional.

Con una vision clara —Ingenieria para el futuro— TAIMEC
desarrolla soluciones integrales para la industria, combinando
ingenieria mecanica, eléctrica y automatizacion industrial en
proyectos que transforman procesos productivos.

Lo que comenzd como una apuesta por la innovacién local hoy
cruza fronteras. Sus proyectos no solo impactan el sector
industrial ecuatoriano, sino que también han llegado a México,
Estados Unidos, Costa Rica y Chile, consolidando a la empresa
como un referente regional en desarrollo tecnoldgico e
implementacién industrial.

Plantas de
procesamiento
industrial llave
en mano

Automatizacion y
control bajo 2

estandares de

Industria 4.0

Robética industrial
y celdas automatizadas
de produccién

Sistemas de

intralogistica inteligente 4
(bandas, sensores,

clasificacion y control integrado)

Infraestructura industrial y 1
facilities: disefio y construccién
de naves industriales, estructuras
metalicas, sistemas contra i ¢
e ™ |

incendio y redes eléctricas,

hidraulicas y especiales N /




Cada proyecto se desarrolla a la medida, bajo un modelo
integral que incluye diseno, construccién, montaje y
comisionamiento. Este enfoque permite a sus clientes
optimizar tiempos, reducir costos y elevar su
competitividad en mercados cada vez mas exigentes.

En un contexto donde la transformacién industrial es

clave para el crecimiento econdmico, TAIMEC demuestra
que la ingenieria ecuatoriana no solo estad preparada
para competir... esta lista para liderar.

Porque el futuro de la industria no se improvisa.

asesoriacomercial@taimec.com.ec &)
+593 99 796 7017 &
www.taimec.online/
taimec_ingenieria

taimec ingenieria €

TAIMEC

Engineering for future

Clientes
> YT NG
52\ w |
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En un entorno donde la conectividad es clave

para la productividad y la innovacion, Alfanet,

empresa gque nacié en Santo Domingo y hoy

destaca en 5 provincias en Ecuador, recibié dos

importantes reconocimientos otorgados por

Ookla, la compania global detras de la plataforma
Speedtest.

Gracias al analisis independiente de millones de

pruebas realizadas por usuarios, Alfanet fue

distinguida como “Red Fija Mas Rapida del

Ecuador” y “Red Mejor Valorada del Ecuador”,

destacando la calidad de su infraestructura de
fibra optica.

Con planes de hasta 1200 megas, la compania im-

pulsa la conectividad de empresas y hogares,

apostando por la innovaciéon y la expansion de su

red para seguir fortaleciendo el desarrollo digital
del pais.

Alfanet, internet que viene del futuro.
B4

WWW.ALFANET.EC

/"'}
OO @ @ALFANETECUADOR E | #1 ,

locidad
®© 023731070 - 0992424701 del Ecuador
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P CORPORACION
LOPEZ VILLAGOMEZ

CiA. LTDA.

ferriLopez

FERRILOPEZ:

TRES MODALIDADES DE
SERVICIO

tera orientada al consumidor final y al sector
constructor. Este canal integra tres modali-
dades de servicio.
Primero esta la venta en el punto, dentro de los
locales. Asi comenzd el negocio y ese contacto
directo con el cliente no se lo ha perdido.

FerriLépez funciona como una cadena ferre-

La segunda modalidad es el canal de proyectos,
qgue se ha convertido en uno de los pilares del
negocio. A través de un equipo especializado, la
empresa acompafa a constructores desde las
etapas iniciales de planificacion hasta la ejecu-
cion de la obra. Es decir, este servicio comprende
asesoria técnica, seguimiento y soluciones adap-
tadas a cada proyecto.

“Nosotros visitamos, damos el acompafamiento
y la asesoria técnica especializada de principio
a fin, al momento de construir una obra, desde
nuestro canal de FerriLopez, pero con el equi-
po de proyectos”, enfatiza el jefe de ventas de la
Corporacion.

Hay constructores, explica, que llevan mas de 25
afos trabajando con la empresa. Para lograr esa
fidelidad, este servicio ha sido clave a la hora de
construir relaciones de largo plazo.

Y la trilogia la completan las ventas en linea,
que facilita la compra
de los clientes, quie-
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El corporativo ferretero
que se expande en el
Ecuador

Talento joveny fuerza de venta
Uno de los rasgos distintivos de la Corporacion
es su apuesta por los jovenes profesionales de

la provincia.

Actualmente, el 70% es personal joven,
con una edad promedio de 37 anos.

nes a través de un dispositivo moévil pueden hacer
el pedido, contando igual con el tipo de asesoria
de las modalidades anteriores.

El sector constructor del
Ecuador en cifras
Una marcada recuperacion tuvo en 2025 el sec-

tor de la construccién en el Ecuador, en compa-
racion a 2024, como lo refleja el siguiente grafico:

EVOLUCION DEL SECTOR CONSTRUCCION
0
2023 +8,0%

-1,8%

RECUPERACION 2025

2023 2024 2025

Fuente: Banco Central del Ecuador/INEC 2025

M Produbanco f[

Grupo Promerica



La Corporacion Loépez Villagdémez se ha transformado en una estructura empresarial nacional que articula
dos unidades de negocio: FerriLopez, enfocada en el retail, y FerreMayor, su division mayorista.

La empresa, que comenzdé como un pequefo local ferretero en Santo Domingo se ha transformado, 36 afos
después, en un actor relevante dentro del sector de la construccion y ferreteria en Ecuador, combinando
tiendas fisicas, asesoria técnica para proyectos, comercio mayorista e importacion directa de productos.

9 FerreMayor

MAYORISTA FERRETERO

Un aliado para emprender en el
negocio ferretero

FE RRE MAi OR. Con el objetivo de impulsar nuevos emprendimientos,
L4 Corporacion Lopez Villagémez ofrece un programa

EL BRAZO MAYORISTA DE LA integral para quienes desean abrir su propia ferreteria

COMPANiA con el respaldo de expertos del sector.

La iniciativa incluye asesoria personalizada para selec-
no de los movimientos estratégicos mas impor-  ¢jgnar el local mas adecuado, definir el mix de produc-
tantes de la Corporacién Lépez Villagémez fue
la creacion de FerreMayor, el brazo mayorista de

la compaiia. A través de esta division, la empresa co-

menzod a atender ferreterias y distribuidores en distintas
provincias del pais.

La expansién también vino acompafiada de un cambio
en el modelo de negocio. Inicialmente la empresa ope-
raba como distribuidora de marcas nacionales, pero
con el tiempo decidié incursionar en la importacion di-
recta de productos ferreteros.

Hoy, también la Corporacién cuenta con varias marcas
propias registradas, entre ellas Pexon, Pilotto, Volby y
Abrix. A estas se suman marcas internacionales prove-
nientes de paises como Brasil, México y China, que la

empresa importa y distribuye en el mercado ecuatoria- tc_’? segun la zona y organizar correctamente la exhibi-
no cion en perchas y bodegas, garantizando un arranque

eficiente del negocio.

Este modelo ha permitido ampliar significativamente su
catalogo y posicionarse como proveedor integral para
el sector ferretero, ya que cuentan con 14 marcas im-
portadas y 14 nacionales.

El acompafamiento también contempla capacitacion
durante la implementacién, precios competitivos de
compra, material promocional para el punto de venta y
visitas peridodicas de ejecutivos comerciales.

La operacion se apoya en una fuerza de ventas de 13
ejecutivos, que recorren el pais visitando ferreterias y
distribuidores.

Ademas, los nuevos emprendedores pueden acceder a
beneficios como descuentos en la primera compra, op-
ciones de crédito y la posibilidad de cambiar productos

La innovacién también forma parte del enfoque em- con baja rotacion en los primeros 45 dias.
presarial. La Corporacion
cuenta con equipos inter-
nos dedicados a analizar ~ Presencia que se expande en el Ecuador

De esta manera, la empre-
sa busca facilitar el ingreso
al mercado ferretero con

nuevas tendencias dentro La red comercial de la Corporacion Lépez Villagémez abarca b Slid | |
del sector de la construc- cerca del 75% del territorio ecuatoriano, con presencia una base soliday e reSp‘? -
cion, desde materiales en Santo de los Tsachilas, Los Rios, Manabi, El Oro, Guayas, do de una red comercial
mas eficientes hasta tec- Esemeraldas, Pichincha, Tungurahua, Cotopaxi, Orellana, con amplia experiencia.

, . Sucumbios, Napo.
nologias que permiten . _ -
optimizar los tiempos de Para mayor informacion

llamar al 099 198 6888

obra.
p Volby ABRIX wowin  [A]  ‘ower DORKA
PEXON anauger
MAEGATRON NDEX SKwFORT st DAR CooFix
RON  (© CONDEX SKCFORT My fusin MG Q=%
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burmerexport

EXPORTADORA DE CACA

Raices, innovacion y
sosbtenibilidad que conectan

zllcacao ecuatoriano con el mundo.

El Legado de una Vision Compartida

La vision de los hermanos Burneo trascendio el emprendimiento familiar para convertirse en
un referente de la agroindustria en Santo Domingo de los Tsachilas. Desde 2005, BurneoExport
ha consolidado un modelo empresarial que fusiona tradicion cacaotera con innovacion,
calidad y sostenibilidad.

Radicada en Santo Domingo, la empresa se ha posicionado como un bastion comercial en la
promocion y exportacion de productos agricolas, con especial enfoque en cacao. Su
crecimiento internacional —con exportaciones hacia Indonesia, Malasia, México, Bélgica,
Estados Unidos y Holanda— es resultado de un compromiso firme con la excelencia, la
trazabilidad y el comercio responsable. Actualmente comercializa alrededor de 12.000
toneladas métricas de cacao al afio, con una proyeccion de crecimiento que apunta a alcanzar
las 20.000 toneladas métricas anuales.

Su estructura operativa integra logistica, control de calidad, almacenamiento y procesos de secado bajo
estandares técnicos que garantizan consistencia y trazabilidad. Actualmente, la empresa esta potenciando su
capacidad operativa e infraestructura mediante la implementacion de un sistema de llenado al vacio a granel sin
uso de sacos, una innovacion que optimiza la eficiencia logistica en destino y contribuye a la sostenibilidad al
reducir el consumo de materiales de empaque y la generacion de residuos.

El enfoque no se limita a la compra de producto; también busca
generar estabilidad comercial, incentivar buenas practicas agricolas
y construir relaciones de largo plazo con los productores, alineando
los intereses productivos con las demandas del mercado global.
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La empresa mantiene relaciones comerciales con importantes industrias de molienda internacional, entre ellas JB Cocoa de Malasia,
uno de los procesadores de cacao mas relevantes del mundo. Asimismo, ha marcado un hito en la provincia al convertirse en el
primer exportador de cacao en ingresar al mercado chino, ampliando las oportunidades comerciales para el cacao ecuatoriano.

Pero mas alla del mercado global, el eje central de BurneoExport esta en el productor. A través de una relacion directa y
transparente, la empresa impulsa practicas agricolas sostenibles, garantiza estandares de calidad y promueve condiciones de
trabajo justas, fortaleciendo la competitividad del sector cacaotero ecuatoriano.

%

Raices no solo mejora la productividad y calidad del cacao; también fortalece la resiliencia de las fincas, la conservacion ambiental
y el bienestar de las familias productoras.

Durante 2025, BurneoExport ejecuto alrededor de 80 capacitaciones técnicas orientadas a buenas practicas agricolas, sostenibilidad
y fortalecimiento organizacional. Estas jornadas también promueven la implementacion de biofabricas de insumos organicos a nivel
comunitario, iniciativa que contribuye a potenciar la produccion de las cosechas y reducir la dependencia de insumos externos.
Asimismo, el programa impulsa el emprendimiento de mujeres rurales, acompanando proyectos como el desarrollo de una
chocolatera comunitaria que genera nuevas alternativas econdmicas para las familias productoras. De manera complementaria, se
promueve la recoleccion y adecuada disposicion de envases de agroquimicos y otros residuos, contribuyendo a reducir la
contaminacion y fortalecer la gestion ambiental en las comunidades.

La sostenibilidad en BurneoExport no es un concepto, sino una practica diaria que integra lo social, lo ambiental y lo productivo.

Raices en cifras:

» Mas de 652 productores vinculados al certificado internacional
« Numero de hectareas cultivadas: 3255 ha

« Presencia en 26 comunidades

+ 5.278,75 TM de produccion anual certificada

« Exportaciones a 6 paises

« Certificaciones EUDR - RA - BPA
- Alrededor de 80 capacitaciones técnicas ejecutadas en 2025

+ 4.000 Guias del Agricultor entregadas.
- 15.000 plantas entregadas a productores.

Nuestro compromiso es conectar el esfuerzo del productor con los mercados
internacionales bajo principios de calidad, transparencia y sostenibilidad.

—
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Proponle a Santo Domingo 2050

El plan demanda un trabajo coordinado
con el sector publico, para la definicion

de zonas estratégicas y condiciones que
faciliten la inversion.

Convertir a Santo Domingo en el principal
nodo productivodel Ecuadorrequiere plani-
ficacion de largo plazo. Bajo esa visidon nace
Propodnle a Santo Domingo 2050, una iniciativa
de la Cdmara de Industrias y Produccién de Santo
Domingo (CIPSD) que plantea una hoja de ruta a
32 anos paraimpulsar el crecimiento territorial so-
bre bases industriales, logisticas y competitivas.

La propuesta marca el paso de las ideas a la
construccién de un ecosistema industrial regio-
nal. Para competir en un mercado globalizado,
la clave estd en la asociatividad estratégica: in-
tegrar cadenas productivas, fortalecer la comer-
cializacion, conectar al pequeio productor con
mercados internacionales y generar economias
de escala que aporten valor agregado a la ma-
teria prima.

Ejes centrales

El proyecto propone anticipar la expan-
sion  urbana e industrial, alineando in-
fraestructura, conectividad vy suelo pro-

ductivo con una visién técnica de futuro.
Entre sus ejes centrales destaca:

* Parque Empresarial e Industrial: espacios di-
seflados para la transformacién productiva con
servicios integrados.

* Zona de Transferencia y Distribucién: capitali-
zar a la provincia como el nodo logistico natural
del Ecuador.

* Parque Tecnoldgico: un centro de innovacién
donde la ciencia se aplique a la industria para
optimizar procesos.

e Zona Franca: incentivo para atraer inversion
extranjera y fomentar la exportacion libre de

PROPONLE A
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trabas burocraticas.

* Santo Domingo sobre Rieles, que plantea un
sistema estratégico de conectividad que optimi-
ce tiempos y costos logisticos.

* Aeropuerto Regional Estratégico, en el limite
entre Santo Domingo de los Tsachilas y Los Rios,
gue ampliaria la capacidad de integracion co-
mercial y exportadora.

Edgar Nogales, expresidente de
la CIPSD y empresario mentor
del proyecto, destaca que la
iniciativa es expuesta cada
dos afos ante actores poli-
ticos, reforzando su caracter
técnico y su vocacion de politi-
ca publica de largo plazo.

Para Francisco Aldean, direc-
tivo de la Camara y lider em-
presarial vinculado a la pro-
puesta, el desafio ahora es
pasar de la planificacién a la
implementacion y construir
un ecosistema industrial sin
precedentes en la region.

La inversion de capital requiere politicas pu-
blicas claras que brinden certidumbre. En este
sentido, el Plan de Desarrollo y Ordenamien-
to Territorial (PDOT) debe garantizar estabi-
lidad y proteger las inversiones a largo plazo.

Como Cadmara de Industrias, no solo seflalamos el
camino: lo estamos recorriendo. Tenemos la de-
terminacion, el liderazgo y la visidon técnica para
qgue Propodnle a Santo Domingo 2025 pase del
papel a convertirse en un legado de desarrollo
para nuestra ciudad.



John Milton
Torres

Legado, vision
empresarial y
compromiso con el
desarrollo

En Santo Domingo de los Tsachilas,

el nombre de John Milton Torres
estd ligado al desarrollo producti-
vo de la regién. Empresario y pro-
motor de iniciativas econdémicas y
sociales, su trayectoria se caracte-
riza por una vision orientada a la
inversion, la generacion de empleo y
el fortalecimiento de sectores estratégicos como la
agroindustria, la ganaderia y el turismo.

Evoca el éxito del Grupo Torres, un conglomerado
empresarial que con la mayor area de plantacion de
palma aceitera del Ecuador genera empleo y rique-
za, y promueve practicas agricolas responsables.

Se suma su apuesta por la ganaderia de alta genéti-
ca, un modelo productivo que busca combinar efi-
ciencia, sostenibilidad y respeto por el entorno na-
tural. “La naturaleza es nuestro mayor activo”, suele
sefalar al referirse a la importancia de producir con
responsabilidad ambiental.

MAYO
29,30,31

VIERNES, SABADO Y DOMINGO
10HOO / FULL DAY

Su participacion en la organizacion
de la Cumbre Ganadera de La Con-
cordia ha contribuido a posicionar
este encuentro como un espacio
de intercambio técnico y de pro-
mocion del sector, vinculando a
productores, especialistas y em-
presas del ambito ganadero.

El sector turistico también forma
parte de sus inversiones. El Ho-
tel Zaracay, uno de los referentes
de la hoteleria en la ciudad, se ha
consolidado como un punto de
encuentro para visitantes, empre-
sarios y eventos corporativos, des-
tacando por sus amplios jardines y
su infraestructura orientada tanto
al descanso como a la actividad
empresarial.

Compromiso con el
desarrollo social

Mas alld del ambito empresarial, Torres ha impul-
sado iniciativas que buscan fortalecer el didlogo
economico y la formacion de nuevas generaciones.
Entre ellas destaca su participacion como gestor
intelectual del Tsachila Economic Forum, un espa-
cio que reune a lideres empresariales, autoridades
y especialistas para reflexionar sobre el desarrollo
productivo de la provincia y del pais.

Su compromiso con la educacion se refleja en el
apoyo a proyectos educativos en zonas de dificil ac-
ceso, asi como en iniciativas orientadas a fortalecer
la identidad y el desarrollo cultural de Santo Domin-
go de los Tsachilas.

G-

(- w
CUMBRE GANADERA
CONCORDENSE 2026

LA CONCORDIA

Junto a la entrada del Bosque Protector La Perla, ingreso a La Concordia.

PRESENTAMOS LA MEJOR EXPERIENCIA EN CA?ACITACII'JN,
SHOW EQUINO, EMPRESA, CARNES AL GRILL Y MUSICA EN VIVO.

000 @cumbre ganadera concordense
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Fotografias Sociales: 1y 2: CIPSD presentes en Asogan 2019 / 3: Sesion FEDIN en Ambato, con Caterina Costa de Holcim y Pablo
Zambrano como presidente, y actual embajador de Ecuador en Estados Unidos / 4, 5, 6, 7, 8: TEF 2023 / 9: TEF 2024 / 10: evento
SAP 2024 /11: TBC 2024 / 12: Directorio Bendicién oficinas CIPSD 2025 / 13: Agasajo navidefio Escuela 2024 /14 y 15: Visita Minis-
tro de la Produccién a FGenterprise 2025
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CAMARADE
INDUSTRIAS y
PRODUCCIN e

Fotografias Sociales: 16: Director General SENAE visita las oficinas de la CIPSD 2025 / 17: Ministros y directores nacionales visitan
planta de Avena Polaca 2025 / 18: Capacitaciéon de Criterium-Robalino a socios CIPSD 2025 / 19: Reconocimiento de la Asamblea
Nacional a SAMAI 2025 / 20: TEF2022 / 21: Sesién Solemne del GAD Municipal 2025, reconocimiento a Vinicio Arteaga / 22: TEF
2022 23: Visita técnica a CELEC por parte de los socios de la CIPSD 2025 / 24: CIPSD presente en la feria de empleos practicas y
pasantias PUCE 2025 / 25y 26: Evento “Mujeres que trascienden” 2024. / 27: Evento CIPSD “Propdnle a Santo Domingo 2050” 2025
/ 28: TEF 2025 / 29: Evento “Eleccidn presidente CIPSD 2026-2030” / 30: Firma de convenio Evento TLC Ecuador-China.
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Estas a un paso de las mejores
empresas de la r glon

CONTACTANOS

DIRECTORIO

3ANG ADMINISTRACION DE NEGOCIOS
GERENCIALES CIA. LTDA.

Sector: Financiero - Contabilidad y Auditoria

& gerencia@auditores3ang.com

(+593) 98 591 2720 (+593) 99 724 5629
auditores3ang.com

3ANGEcuador

@3angecuador

S--HO

@camaradeindustriasstodgo

(£ JolJLinla [

O +593 09998256

www.industriassdt.org

ABAPEC DISTRIBUCIONES
Sector: Comercial - Limpiezas, Mascotas, Licores

® mercadeocabapecsd@gmail.com
0 (+593) 99130 9819
(@abapecdistribuciones
@licoresabapec

) 65360

TE HACEMOS NOTAR

AGENCIA DE PUBLICIDAD, MARKETING
DIGITAL GS360
Sector: Comunicacion, publicidad, software,
marketing y produccion audiovisual.
(] agencia@gs360.ec
(+593) 99 777 5021/ (+593) 98 985 1185
@ 9s360.ec

Co )
£ (@agenciags360.ec

AGROEXPORTADORA
CHOCOSPICES-CORP CIA.LTDA

Sector: Exportador/ Alimentos
Exportadora de granos y especias,
con 30 afos de experiencia.

mgarcia@ecuaspices.com
D (+593) 99 777 8230 / (+593) 99 945 2733

f (@ecuaspices

W

AGRESTE

SOFT

LATAM

AGRESTE
Sector: Industrial alimentario /
Agroindustrial - Café, mani, ajo

agresteventas23@gmail.com

(+593) 95 990 4141 (+593) 99 494 8462
agrestecr.com/quienes-somos

Agreste

(@agreste.ec

(@agreste.ec

[MORY:-Tm] 4}

AGROSOFT LATAM

Sector: Agroindustria, Tecnologia -
Soluciones ERP para agroindustrias

ventas@agrosoft.com.ec
0 (+593) 98 721 2421

@ agrosoftlatam.com
(@agrosoft.latam

N4
TORCA

AGROTORCA
Sector: Productor - Pifa

& contadora@agrotorca.com
[3 (+593) 06 303 0437

R = = =

Import Expert Cia. Ltdo.

IMPOR EXPORT AROMOTOR CIA LTDA

Sector: Importacién y venta de articulos de
iluminacion de alta calidad

marketingaromotor@gmail.com
(+593) 99 475 8625
(@victorialedec
(@cobraimportaciones
(@bravomotorsec

@QEEOW
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BALSEBOTCORP CiA. LTDAL.
Sector: Industrial / Exportador - Produccién de
madera industrial, pallets y juguetes didacticos

& gestion@grupobalsebot.com
0 (+593) 99 423 5660

@ 9grupobalsebot.com
@grupobalsebot.com

Banco ProCredit

BANCO PROCREDIT S.A
Banca y servicios financieros

asesoria@bancoprocredit.com.ec
(+593) (02) 221-1000
bancoprocredit.com.ec
(@banco_procreditec

Banco ProCredit Ecuador

Banco ProCredit Ecuador

oK
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'SOLUCIONES CONCRETAS PARA TUS PROYECTOS

el
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COPETO

{CONSTRUYENDO

N CALIDAD!

LA PIEDRA BAR-RESTAURANT
Sector: Turistico y Gastronémico

& lapiedrastodgo@gmail.com
D (+593) 93 918 5318 / 99 150 9948
@lapiedraoficialsd

BURNEO EXPORT
Sector: Exportador - Café, cacao

info@burneoexport.com
& departamentosostenibilidad@
burneoexport.com
(+593) 99 033 6124 (+593)99 562 9912
burneoexport.com
@burneoexport

@O

CASVIMOR CIALTDA

Sector: Venta al por mayor y menor de motoci-
cletas, ropa, calzado y electrodomésticos

© grupodorland@hotmail.com
0 (+593) 99 340 9557

@ grupodorland.com
@grupodorland

CONCRETHOR S.A.S
Sector: Construccidn - Produccion de concreto
premezclado

& concrethorgerencia@gmail.com

[ (+593) 99 058 7987 (+593) 98 591 8649
@ concrethorhormigonera.com
@hormigoneraconcrethor

COPETO CIA.LTDA.
Sector: Mineria a media escala - Productores de
agregados pétreos

©& ventas@copeto.com.ec
[J (+593)96 703 9091

@ copeto.com.ec
@copeto.ec

f Copeto Ecuador

CORPROSEG CA AGENCIA ASESORA

PRODUCTORA DE SEGUROS

Sector: Seguros - Hogar, vida, vehiculos, empresas
& gerencia@corproseg.com
[J (+593) 99 7101018 / (+593) 95 957 0380
@ seguroscorproseg.com
(@seguroscorproseg)
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ENVIORENMENTAL MANAGMENT

¢

$%N§TDISAS S.A.

ICCION DISENO ASESORIA

U

CORPORACION
LOPEZ VILLAGOMEZ
CiA. LTDA.

BLACK BRAND
Sector: Comunicaciéon - Branding y
comunicacion visual digital, analdgica y
multiplataforma

& designo.murillo@gmail.com

0 (+593) 99 675 9983

(3)) hernanmurillo.com

CAMPUESA S.A
Sector: Comercial - Venta al por mayor de
bebidas alcohdlicas

maria.alvarez@campuesa.com.ec
[ (+593) 2759830
@ campuesa.com.ec
@campuesa.ec
f Campuesa_sd

COMPANIA AMBIENTAL
GREENCOAST NOGTAC C.L

Sector: Gestion Ambiental - Manejo integral
de desechos sdlidos

& montana-56@hotmail.com
D (+593) 98 817 9431
@ greencoast.ec

CONSTRUCCION DISENO ASESORIA
CONSTDISAS S.A.

Sector: Constructor - Edificaciones, carreteras,
movimiento de tierras, alquiler de maquinaria

®& constdisas1974@hotmail.com
0 (+593) 98 817 9431

CORPORACION LOPEZ VILLAGOMEZ
CIA.LTDA.

Sector: Industria ferretera - Venta al por menor
y mayor de articulos de ferreteria

& jefeventas@corporacionlopezvillagomez.com
0 +593) 99 782 8608

COVERTOSA COVERTURA TOTAL S.A.
Sector: Comercial - Articulos de consumo
masivo

® anylu_3081@hotmail.com
D (+593) 374 1718 (+593) 3741626 ext. 11
@ covertosascc.com

f© @covertosascc
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criterium

Criterio Financiero

(DISTRIBUIDORA)

EXPORTADORA Y EMPACAD

&menterpri;g S.A.

ferriL6pez
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CRITERIUM CIA LTDA.

Sector: Servicios empresariales - Asesoria
contable, tributaria, financiera, administrativa
y comercial

®& andres@criterium.com.ec
[ (+593) 96 856 7267

§ Criterium

@criteriumec

DISMAELEC
Sector: Comercial - Material eléctrico
residencial e industrial

& dismaelec@hotmail.com
contabilidad_dismaelec@hotmail.com

] (+593) 99 141 5124 / (+593) 99 243 6295

® dismaelec.com

f Dismaelec Sto Dgo

@dismaelec

DISTRIBUIDORA LUBRIFER

Sector: Comercial - Venta al por mayor de
articulos de ferreteria

© info@lubriferr.com
[ (+593) 989817627
f Distribuidora Lubriferr
@distribuidora_lubriferr
J" @distribuidora_lubriferr

ELECTROCENTER
Sector: Eléctrico y construccion

& info@electrocenter.ec
(+593) 98 754 1639 (+593) 98 683 9707
@ www.electrocenter.ec
f (@electrocenter
@electrocenter_ec
" @electrocenter

FGENTERPRISE S.A.
Sector: Exportador - Papas, tubérculos y
alimentos preparados congelados y envasados

& fgenterprise@hotmail.com
[J (+593) 99 7951070

@ fgenterprise.ec/productos
(@fgenterprisesa

FERRILOPEZ
Sector: Industria ferretera y construccion

® ventasenlinea@corporacionlopezvillagomez.com
D (+593) 99 195 4937

§ Ferrilopez

@ferrilopezsd

J ©@ferrilopezsd

DISLICOR]

DISTRIBUCIONES

siempre te damos lo mejor

"~ (o) Dissol

Tu Socio Automotriz

[
[
[
|
|
|
‘\.
: 41 Red Emproservis
|
|
|
|
|
|

W
< FRUGALP

Agricola Exportadora

9 FerreMayor

MAYORISTA FERRETERO

DISLICOR HUGOBONIFAZ S.A.S.
Sector: Comercial - Venta al por mayor y
menor de licores y electrodomeésticos

© dislicor.distribuciones@gmail.com
O (+593) 95 862 4412

@dislicor_sd

f Dislicor distribuciones

DISSOL

Sector: Comercial - Distribucion de
productos cosméticos capilares y linea de
consumo

® info@dissol.com.ec
[ (+593) 274 8462
@ dissol.com.ec
@dissol.ec

ECUASPICES
Sector: Exportadora de granos y especias,
con 30 afos de experiencia.

& mgarcia@ecuaspices.com
(+593) 99 777 8230 / (+593) 99 945 2733
electrocenter.ec

f @ecuaspices

EMPROSERVIS CIA. LTDA

Sector: Importacion, distribucion y
comercializacion de productos automotrices
de alta calidad, incluyendo llantas

© iefe.tiendas@emproservis.com
[J (+593) 959616370

@ emproservis.com

f (@redemproservis
@redemproservi

FRUGALP S.A.
Sector: Agroexportador de pifia

® info@frugalp.com

D (+593) 99 544 2967 (+593) 023798127
@ agroperez.com.ec/intranet/

f Frugalp Agricola Exportadora

FERREMAYOR

Sector: Industria ferretera - Venta al por mayor
de articulos de ferreteria

® jefeventas@corporacionlopezvillagomez.com
D (+593) 99 198 6888

@ www.ferremayor.ec

f Ferremayor

@ferremayor

d @ferremayor.ec



GREEN PLATINUM S.A.
Sector: Turistico - Hoteleria

;: ;; & greenplatinumsa@gmail.com

@ (+593) 98 318 9827
GREEN PLATINUM f© @GreenPlatinumHotel
HOTEL d

HOTEL ZARACAY CIA LTDA
Sector: Turistico - Hoteleria

hotelzaracay@hotmail.com

(+593) 275 0316 / (+593) 98 147 7534
hotelzaracay

Hotel Zaracay

hotel.zaracay.ofi

muilcu

S NO=] ]

IMPORTADORA CASTRO

Sector: Comercial - Venta al por mayor y
menor de computadoras, electrodomésticos,
motocicletas y muebles

HOTEL GOLDEN VISTA

N Sector: Turistico - Hoteleria

|
|
|
|
|
|
‘) ™ reservas@hotelgoldenvista.com.ec : “ IMPORTADORA i
[ (+593) 274 6250 / (+593) 98 766 1812 | CASTRO & e.noboa@importadoracastro.com
i ar [J (+593) 99 657 2445
OLDENV|STA @ hotelgoldenvista.com.ec |
Conf |
|
|
|

Neg Confort y Descanso (@hotelgoldenvista @ importadoracastro.com
HOTEL fd@ @importadoracastroec
GRUPO VIDRIALUM
IMPORTADORA SERGIO Sector: Construccidn, vidrio, aluminio y

Sector: Comercial - Repuestos para maquinaria complementos industriales

agricola y de construccion . L S
9 Y marketingdigital@vidrialum.com

&

[ (+593) 96 812 7840
VIDRIALUM @ vidrialum.com
f
©

& hydraulicos.sergio@yahoo.com

0 semanec@hotmail.es

@ (+593) 96 903 6787 / (+593) 02 376 2205
f Importadora Sergio

coneTERo B riTene SEGLASS.EC - ALUMKING.EC
© @SEGLASS.EC - @ALUMKING.EC
& @SEGLASS.EC - @ALUMKING.EC

INCAVIT S.A.,
Sector: Construccién - Fabricacion de
IMPORTCENT S.H. caucho, correas, techos, zinc, tuberia en

I
I
I
I
I
‘ | (o) I acero y perfileria
I I
®& Correo: gerencia@imporcent.com | importaciones@incavit.com
I
I
I
I
I
I

(ﬂ@ Sector: Comercial - Maguinaria agricola
&2
IMPORCENT D Tel.: (+593) 98 345 6001 InCAVIT D (+593) 99 756 9251
IMPORTADORA OE REFUESTOS ¥ MAGUINARIA | eavitcom
@ imporcent.com consTRUY=NDO wunTos DESDE 1874 () . €
@imporcent ?\llg/ii)lll‘lt'.ec

LACTEOS LA POLACA GUSTALAC S.A.

Sector: Elaboracion y comercializaciéon de
Sector: Servicios - Consultorias, educacion \rena productos lacteos
continua y representacion juridica

[
I
I
- I
MENTES JURIDICAS |
I
P onaici
o X | & atencionalcliente@avenapolaca.com.ec
®& mentesjuridicasec@gmail.co | o aca
I
I
I
I
I

+593) 98 689 2395 /(+593) 2 275 8162
[ (+593) 99 330 1549 / (+593) 97 992 5260 U ) / )

N @avenapolaca
@mentesjuridicasec § @@avenapolaca

J* @avenapolaca

o
|
|
|
|
MEGAPROELEC CIA LTDA I XILED ) o _
Sector: Comercial - Importacion y distribucion I Septo_r: Comercial - lluminacién LED y material
de material eléctrico y luminaria I eléctrico
|
MEGAPR%“]::“&QQ © info@megaproelec.com | contabilidad@electroxiled.com
0 +593) 981910871 I [J (+593) 95897 0881
® megaproelec.com I @ electroxiled.com
f‘r@ @megaproelec : fO© @xiled_sd
|
|
|
|
|
[ )
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=G5CANNER

SOMOS SEGURIDAD INTEGRAL

MQ MUNDO PECUARIO

Sector: Agropecuario - Especialistas en
Servicios de Montaje Agropecuario y
Soluciones Técnicas para la Industria

& mauirola@mgmundopecuario.com
0 +593) 99 6111860

WOODPOINT CiA LTDA
Sector: Agroindustrial - Transformacion
primaria e industrial de la madera

& ventas@woodpoint.biz
@ (+593)98 052 O1M
@ woodpoint.biz

RAMO ECUADOR
Sector: Tecnologia de la Informacion -
Software ERP

© javier.guzman@ramolatam.com
D (+593) 98 493 4576

@ ramo.ec

£ loversoftsolutions

@ company/ramoecuador/

SCANNEREXPRESS SEGURIDAD
INTEGRADA CiA LTDA.

Sector: Seguridad - Servicios de seguridad
privada

® info@gruposcanner.com
(+593) 99 947 4747

® gruposcanner.com

f GrupoScannerEC

@gruposcanner

Proncica

SADIO

ZADAcAy

FM. 100.5 NACIONAL

SR o

RhinoPlast

SANTO DOINGO - ECUADOR

SECURITY

TU IDENTIDAD DIGITAL, EN UNA FIRMA

PROCESADORA NACIONAL

DE ALIMENTOS C.A. PRONACA.

Sector: Alimentos - Productor, distribuidor y
exportador de alimentos frescos y procesados

Correo: comunicaexterna@pronaca.com
/esolorr@pronaca.com

(+593) 397 6400

pronaca.com

(@Pronaca-Tgma

(@pronaca_ec

(@pronaca_ec

S@-+60

RADIO ZARACAY
Sector: Comunicaciones - Radio

© produccion@zaracayradio.com
(+593) 96 080 8046

® www.zaracayradio.com

f Radio Zaracay

@radiozaracay

RHINOPLAST S.A.
Sector: Produccién y comercializacion de material
plasticos en las lineas industriales

®© info@rhinoplast.com.ec
/ administracion@rhinoplast.com.ec
[ (+593) 991312572 / (+593) 99 321 4059
@ rhinoplast.com.ec
' @rhinoplast_sa

SECURITY DATA S.A

Sector: Tecnologia - Firmas electrdnicas,
facturacion electronica y servicios
relacionados

©& info@securitydata.net.ec(+593) 98 644
2122securitydata.net.ec@security.data-

@ TikTok@securitydata

Security Data

&' securitydata

@ Security Data

SOLVAC

Empresa especializada en disefio, fabricacién y montaje de soluciones industriales.
Ofrece servicios de ingenieria mecanica, disefio en CAD, fabricacion de estructuras y
equipos, asi como apoyo en proyectos para la industria (especialmente alimentos y
procesos productivos). Se enfoca en calidad de fabricacion, cumplimiento técnico y
soluciones a medida para sus clientes.

© info@solvac.com.ec

[ (+593) 09 947 91662

@® solvac.com.ec

@ solvacec.com

f Solvac Ingenieria y Construccion

@solvacecuador

INGENIERIA Y APLICACIONES
SYSTEMWORKS S. A

Sector: - Sistema Contable que gestiona facturacion
electroénica, balances, declaraciones y mas desde
una plataforma 100% adaptada a las

normativas ecuatorianas.

& systemworksa@gmail.com
O (+593) 98252 8535
® https://contamatic.ec/

TAIMEC

68 | CIPSD

TAIMEC CIA.LTDA.

Sector: Ingenieria industrial y metalmecanica
avanzada - Soluciones tecnoldgicas
industriales

® asesoriacomercial@taimec.com.ec
[ (+593) 99 8021089

® taimec.online

@taimec_ingenieria

@ AIMEC CIA LTDA

THE EXOTIC BLENDS CO.
Sector: Productor de alimentos - Snacks de platano

& contabilidad@samaisnacks.com

O (+593) 292 6116

@ samaisnacks.com/about-us

@samaisostenible.ec
(@samainaturalsnacks.com



TROPICALEXPOR SA
Sector: Exportador - Papas y tubérculos,
enlatados y conservas congeladas y

TMC GRUPO TRAMACO
Sector: Logistica y transporte

(0 (+593) 99 477 0277 envasadas
m GRUPO tratmaco.con:.ec ERQ & goperaciones@latzero.net
TRAMACO @tmegrupotramaco products [ (+593) 98 297 0473
X @TMCGrupoTramaco

f @TMCGrupoTramaco

Universidad Técnica Particular de Loja (UTPL)
Sector: Educativo- Institucién de educacién
superior dedicada a la formacion integral de
profesionales

UNLIMITED
Sector: Servicios - Estructura Organizacional,
Capacitacién y formacién continua.

P Y ® informacion@utpl.edu.ec

[
[
[
[
[
It |
Implementacion de estructuras X [ (+593) 1800 88 75 88 / (+593) (07) 370 1444
organizacionales. ‘ = L ® www.utpl.edu.ec
| .utpl.edu.
= . | f UTPL - Universidad Técnica Particular de Loja
& jivb2020@hotmail.com ‘ @utploficial
[ (+593) 99 749 8235 | @ Universidad Técnica Particular de Loja
| J" @utpl.ec
| X @utpl
| © @UTPLoficial
[

La Universidad Catdlica de Loja

VIDTEM VIDRIOS TEMPLADOS
Sector: Industrial - Produccion de vidrio
templado, perfileria y herrajes metalicos

WORKTRYMEC ELECTROMECANICA

CIALTDA
Sector: Construccion eléctricay

\ & marketing@vidtem.com.ec electromecanica
\)" M O +593) 98199 3248
. FABRICADE VIDRIO TEMPLADO @ vidtem.com.ec D (+593) 2 3778-033
f VIDRIOS TEMPLADOS VIDTEM @ worktrymec.com
@vidtem.ec f WORKTRYMEC
d

i
|
|
I
|
I
|
|
|
|
I
|
@vidtem_vidrieriacentral ‘

www.electroxiled.com )
VISITANOS

®  MarcaLIDER de lluminacidon LED
I = D y Material Eléctrico en ECUADOR




CAMARA DE
INDUSTRIAS Y
PRODUCCION DE @camaradeindustriasstodgo

www.industriassdt.org SANTO DOMINGO (£ 16] 4 linJalX])

DONDE LAS :
GRANDES MARCAS sso.. | TSACHILA

CIERRAN SUS it | ECONOMIC
MEJORES TRATOS o=/ | FORUM
H#TEF2026

Iral:2 L

LS FEEA]

BROCHURE

i

iTU PROXIMA GRAN ALIANZA YA TIENE FECHA Y LUGAR!

JUEVES, 18 DE JUNIO DE 2026, HOTEL ZARACAY, SALON DE CRISTAL, SANTO DOMINGO, ECUADOR

SEPARA TU STAND

M3s Informacién 098 2217276 / 099 998 9256
@& coordinacionejecutiva@industriassdt.org




Polaca

nutriendo
el futuro

i
i eEBIDA DELLECH
§ CONAVENA

Avena Polaca cumple 25 anos siendo la bebida de avena favorita de los ecuatorianos.

Gracias a todos quienes han sido parte de esta gran historia que trasciende
generaciones, siendo un referente de calidad y bienestar en las mesas ecuatorianas.




V EDICION

2026

JUNIO 18, 2026 | HOTEL ZARACAY, SANTO DOMINGO, EC.

s TRANSFORMACION AGRICOLA INTELIGENTE Y
FUTURO SOSTENIBLE DE LA INDUSTRIA ALIMENTARIA.

l&]

Trascendemos
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